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(2022 - 2023) Dersigerigi

. YARIYIL
Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
LEE5998 Akademik Tiirkge 4+0 40 s
Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
LEE5999 Bilim Etigji ve Aragtirma Teknikleri 240 50 s [l e

Bilimsel efik ilkeleri; Universiteler, TUBITAK ve YOK vb. kurumlarin etik kurullarinin genel ilkeleri ve isleyis sekilleri; A-Ge projeleri; bilimsel arastirma teknikleri; literatir tarama mantigi ve islemleri; =
bilimsel makalelerin incelenmesi ve bilgiye hii ulagma; bilimsel bilginin sunumu ve yaymlanmasi siiregleri.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5000 Tez Galismasi 0+1 20,0 z

Teorik calisma, Nicel ve Nitel aragtirma yontemleri.

Kodu Ders Adi Yanyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5001 Endiistriyel Pazarlama 3+0 75 S

Bu derste endustriyel pazarlamanin yapisi tzerinde durulmaktadir. Endistriyel pazar tirleri ve musteri davranislari, endistriyel pazarlarda alic-satici iligkileri, endistriyel Pazar karmasi, endistriyel
(6rgtitsel) pazarlarda bilgi sisteminin kurulmasi ve isleyisi, endistriyel pazar bolimleme, hedef pazar segimi ve konumlama stratejileri incelenmektedir.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5002 Hizmet Pazarlamasi 3+0 75 S
Hizmet Kawami, Hizmetlerin Rolii ve Onemi, Hizmetlerin Ozellikleri ve Hizmet Sektorii, Hizmet Karmasi ve Hizmetlerin Sinflandirimasi, Hizmet Pazarlamasi ve Hizmet Isletmelerinin Pazarlama Yonetim

Stireci, Hizmet Pazarlamasi ve Stratejileri, Hizmetlerin Diizenlenmesi ve Hizmet Kalitesi, Hizmetler Baglaminda Tuketici, Hizmet Tasarimi ve Yeni Hizmetler, Hizmet Sunumunda Fiziksel Deliller ve Hizmet
Ortami, Hizmetlerde Dagitim ve Sunum, Hizmetlerde Kapasite ve Talep Yonetimi, Hizmetlerin Fiyatlandirimasi, Hizmetlerde ileﬁ§im e Bilgilendirme, Hizmet Pazarlamasi ve Yeni Yaklagimlar.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5003 ili§kisel Pazarlama 3+0 75 S

lliskisel pazarlama kawami, kapsami, yapisi, amaglari ve cesitleri, iliskisel pazarlama ile iliskili teki pazarlama kawamlari, iliskisel pazarlamanin 6nemi, iliskisel pazarlamada strateji ve politika, iliskisel
pazarlamanin karakteristik boyutlari, iligkisel pazarlama uygulamalari.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5004 Pazarlama Arastirma Yontemleri ve Veri Analiz Teknikleri 3+0 75 )

Pazarlama arastirmasinda nitel ve nicel yontemlerin 6gretilmesi ve SPSS paket programinin kullaniimasi ve veri girisi ve analizinin 6gretilerek bir rapor halinde sunulmasi

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5005 Pazarlama Teorisi 3+0 75 S

Pazarlama diigtincesinin ewimini anlamak ve elestirel olarak degerlendirmek, Pazarlamadaki temel teoriler hakkinda bilgi sahibi olmak, Pazarlama ile ekonomi, psikoloji, sosyoloji ve yonetim gibi diger
ilgili disiplinler arasindaki teorik iligkileri tanimlamak, Pazarlamada teori gelistirme konusunda derin bir bakis agisina sahip olmak, Kavramsal bir model gelistirmek icin belirli bir pazarlama konusuyla
ilgili literatlir taramas1 yapabilmek, Pazarlamadaki akademik galismalar hakkinda elestirel diisiinmeye baglamak.
Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS VAR
PAZ5006 Pazarlama Yonetimi 3+0 75 S

Pazarlama yonetimi dersi kapsaminda pazarlama sisteminin iginde bulundugu cewre ile iliskisi, pazarlama kawaminin agiklanmasi, pazarlama birimleri ve isleyisleri, pazarlama stratejileri ve planlama,
pazarlama arastirmasi ve pazarlama bilgi sistemleri, tliketici davranigi, Griin, dagitim, tutundurma ve fiyatlandirma stratejileri konulari tizerine durulacaktir.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS VAR
PAZ5007 Tedarik Zinciri ve Lojistik Yonetimi 3+0 75 s

Lojistik ve tedarik zinciri arasindaki iliski, lojistik yonetiminin kapsami, tedarik zinciri yonetiminin isletmelerdeki roll , bilgi teknolojilerinin tedarik zincirlerinde kullanimi

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5008 Tiiketici Davraniglari 3+0 75 S

Hedef Pazar belilenmesi, tiiketici pazari ve 6zellikleri, satin alma karar siireci, tiiketici érgttleri, tiketici korunmasi, meveut yasalar ve yonetmeliklerin tanimlanmasi, satin almay etkileyen faktorler.

Kodu Ders Adi Yaryl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5009 Uluslararasi Pazarlama 3+0 75 S

Bu ders uluslararasi pazarlamanin genel kawamlarini ve uluslararasi pazarlamanin ilke ve uygulamalarini 6gretmeye yoneliktir.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5010 Uretim Yonetimi 3+0 75 s

Uretim yonetiminin tarihsel gelisimi, fonksiyonlari ve tretim kararlarinin alinmasinda kullanilabilecek baslica yontemler.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS VAR
PAZ5011 Dijital Pazarlama 3+0 75 S

Ogrencinin, isletmenin Urlin ve satis stratejilerine gére E-Ticaret misterilerini belifleyebilmesini; misteri ézelliklerine gére internet Gizerinden veri tabani olusturarak pazarlama/satis stratejilerinin
olusturulmasina yardimei olabilmesini, isletmenin satis strateji ve politikalar ile misteri 6zelliklerine gére, E-Satis yapabilmesini, isletme, pazar ve teknolojik gelismelere gére web sayfasinda satis
bolumii ile ilgili giincellemeleri yaptirabilmesini saglamaktr.

Kodu Ders Adi Yaryl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ5012 Marka Yonetimi 3+0 75 S

Bu dersin igerigini, marka kavrami, marka kisiligi ve kimligi, markanin konumlandirimasi, markalama sureci, markalama stratejileri, marka denkligi ve marka degeri gibi konular olugturmaktadr.

BSEU 1/2 07.19.2025



Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS VAR
PAZ5900 Seminer 3+0 75 s

Ogrencinin ilgi alanina uygun giincel bir konunun arastirma devi olarak verilip makale formatinda, makale yazm kurallarina ve bilimsel arastirma kurallarina uygun bir sekilde hazrlatimasi ve sinifta
sunum yapmasi.

Kodu Ders Adi Yariyl T+U Saat AKTS Z/S
PAZ7000 Uzmanlik Alan 6+0 10,0 z 1

Arastirma Tasarimi yapmak igin literatiir aragtirmasi yaparak, arastirma sireglerini aragtirma taslagina yazabilecek ¢alismalarin yapiimasini igermektedir.
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