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Birim B&lim Bilgisayar Mihendisligi - Lisans (Yiiz yize )
Ama Bu dersin amaci, 6grencinin isletmenin bir fonksiyonu olan pazarlamanin gewresini ve dinamiklerini 6grenmesini saglayarak bunlarin
¢ pazarlama ydnetimince anlamlandirmasini saglamaktir.
Bu derste, pazarlama ile ilgili temel kawamlarin tanimlanmasi, pazar gewresinin ve pazar cevresini etkileyen faktorlerin belirenmesi, tiketici
Ders Igerigi dawraniglarinin anlamlandirimasi, pazarlama bilgi sistemleri ve pazarlama arastirmasi surecinin irdelenmesi, pazar bélimlendirme, hedef

pazar segimi ve konumlandirma sirecinin yuritilmesi ve pazarlama karmasi elemanlari olan run, fiyat, tutundurma ve dagitim konulari
incelenecektir.
Pazarlama Ilkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Pazarlama Stratejileri Yonetsel Bir Yaklasim Omer TORLAK ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, istanbul 2009.,
Mucuk, I., Pazarlama ilkeleri, 17.Baski, Turkmen Kitabevi, 2009.,
Ders Kaynaklari Korkmaz, S., Eser, Z, Oztirk, SA, Isin, F.B. Pazarlama, Siyasal Kitabevi, 2010.,
Torlak, Omer, Remz Altunigik ve Suayip Ozdemir (2016), Pazarlama Ilkeleri ve Yonetimi, Beta Yayinailik. ,
Pazarlama Ilkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Pazarlama Stratejileri Yonetsel Bir Yaklagim Omer TORLAK ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, istanbul 2009.

Hafta Konu
1 Pazarlamaya Giris
2 Pazar ve Pazarlama Cewesi
3) Tlketici Davraniglar
4 Pazarlama Bilgi Sistemi ve Pazarlama Aragtirmasi
5 Pazar Bélimlendirme, Hedef Pazar Segimi ve Konumlandirma
6 Pazarlama Karmasi Elemanlari 1- Uriin Yonetimi
7 Pazarlama Karmasi Elemanlari 2- Fiyat ve Fiyatlandirma
8 Ara Sinav
9 Pazarlama Karmasi Elemanlari 3- Tutundurma Cabalari
10 Pazarlama Karmasi Elemanlan 4- Dagitim Kanallar
1" Glincel Pazarlama Konulari-1
12 Giincel Pazarlama Konulari-2
13 Glincel Pazarlama Konulari-3
14 Giincel Pazarlama Konulari-4
Ders is Yukii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Stiresi (Saat) Sayisi
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, durumlari isleme, soru gelistirme, yorumlama, sunum So2u 4 3
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 1 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 2 14
Ara Sinav 1 8 1
Final 15 1
Odev (Sunum) 6 1
Ders is Yiikii: 83
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 3,25

Program Ciktilar

1 Matematik, fen bilimleri, hesaplama ve bilgisayar miihendisligi konularinda kuramsal/uygulamal bilgilere ve yeterli altyapiya sahiptir.

2 Bilisim problemlerini fark etme, tanimlama, formdile etme ve gézme bilgi ve becerisine sahiptir.

Gereksinimleri belilemeye yonelik olarak bir sistemi, sistem pargasini ya da sureci analizeder, alternatifleri miihendislik ydntemlerini kullanarak kiyaslar, en uygun

3
¢6zlimu tasarlar.

4 Tasarimin gerceklestiriimesi icin tim kaynaklarin verimli kullaniimasi, streglerin iyi belilenmesi, takip edilmesi ve uygulanmasi ile etkin proje ydnetimini saglar.
Disliplinici ve disiplinler arasi projelerde bireysel, takim Uyesi veya takim lideri olarak etkin ve sonug odakli ¢alisir. Proje yonetimi, risk ydnetimi ve degisiklik yonetimi

° hakkinda bilgi sahibidir.

6  Bir konuya yonelik olarak kaynak arastirmalarini yapar, verimli bir sekilde degerlendirir ve kullanir.

7 Yasam boyu 6grenmenin ve kisisel gelisimin surekli farkindaligi ile bilisim teknolojilerindeki gtincel gelismeleri ider. Yenilikleri takip eder, girisimcidir.

8  S&4i ve yazl iletisim kurar, ingilizoe ve Tirkge kullanarak biligim alanindaki bilgileri ier, yorumlar ve teknik dokiiman hazrlar.

9  Bilisim uygulamalarinin kurumsal, toplumsal ve gewresel sonuclarini g6z éniinde tutar, sorumlulugunun bilincindedir. Stirdirilebilir kalkinma hakkinda bilgi sahibidir.

10 Mesleki ve etik sorumluluk bilincine sahiptir, bilisim hukuku temel prensiplerini anlar, degerlendirir ve mesleki calismalarina uygular.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Giktisi PC1 PGC2 PGC3 PG4 PG5 PC6 PC7 PC8 PC9 PC10
Pazar bolimlendirme, hedef pazar segimi ve konumlandirma sirecini anlar ve éreklendirir. = S = = - - - - - -
Pazarlama karmasi(Urun, fiyat, tutundurma, dagitim) bilesenleri tanir ve analizeder. - - - - - - - - - -
Pazarlamaile ilgili kavramlari tanimlar. = = = - - - - - - -
Tlketici davwaniglarinin sebeplerini anlatir, yorumlar ve pazarlama programlarini olusturur. - - - - - - - - - -
Pazar gewresini olusturan faktorleri analizeder ve pazarlama ynetimi agisindan anlamlandirir. = = = S = = - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/151167


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/151167
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