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Pazarlama Yonetimi BAF301 5 3+0 5,0 Zorunlu
Birim B&lim Finans ve Bankaclilik - Lisans (Orgiin)
Bu dersin amaci, pazarlama kavraminin ne oldugunu, pazarlama faaliyetlerinin yritilmesine iliskin temel ilkelerin neler oldugu,
Amac pazarlama karmasi, pazarlama yonetimi ve pazarlama performansinin incelenmesi ve pazarlama etigi konularinin 6grencilere
anlatimasdir.
Ders lgerigi Bu derste pazarlama kavraminin tanimi ile pazarlama faaliyeﬂerinirj etk'ile!wdigi (;favresel sartlarin inoelenmesi. ve pazanavr.nell sUrec?inin
elemanlari olan pazarlama karmasinin anlatiimasi ve pazarlama yénetimi fonksiyonunun uygulanmasindaki ilkelere deginilecektir.
Ders Veren Dog. Dr. Nurdan SEVIM
Ders Kaynaklari Pazarlama Ilkeleri ve Yonetimi, Remz Altunisik, Suayip Ozdemir, Omer Torlak, Beta Yayinlari 2017.
Hafta Konu
1 Pazarlama yonetimi dersinin amaci ve dersle ilgili temel kaynaklar.
2 Pazarlamaya giris, pazarlama kavraminin tanimi, pazarlama anlayisinin (yaklasimlarinin) gelisimi.
3 Pazarlama yénetimi kavrami. Pazarlama ybnetimi ve gevre ile iligkisi.
4 Pazarlama kararlariyia ilgili makro ve mikro gevre faktorleri.
5 Tuketici davranislari
6 Pazar bélimlendirme ve konumlandirma
7 Ara sinav
8 Pazarlama bilgi sistemi ve pazarlama arastirmalari
9 Uriin
10 Fiyat
1" Dagitm
12 Tutundurma ve pazarlama iletigimi
13 Pazarlama ybnetimi ve stratejik pazarlama planlamasi
14 Ddnem degerlendirmesi
Ders Is Yiikii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme Kigtk Grup Tartigmasi 2 7
Dinleme ve anlamlandirma Ders 1 14
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel distinme, soru gelistirme, takim ¢aligmasi Beyin Firtinasi 2 14
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme Tartigmali Ders 2 14
Ara Sinav 1 6 2
D&nem Sonu Uygulamasi 10 3
Ders is Yiikii: 126
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 4,94
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Finans alaniya ilgili temel kavramlara, guincel ve teorik bilgilere sahip olur.

Aanlailgili edindigi bilgi ve becerileri finansal siregleri cdzmede kullanir, analitik ve stratejik diistinerek uygulamaya gegirebilir.
Aanla ilgili edindigi bilgiler gercevesinde finansal piyasalari ve finansal kurumlari degerlendirebilir.

Aanla ilgili konularda ekip ¢aligsmasinin getirecegi sorumluluklara agik olur.

Aanla ilgili konularda bireysel anlamda sorumluluga agik olur.

Finansal olaylar arasinda neden-sonug iligkisi kurar ve yorumlar.

Finansal konularla ilgili bilgi ve becerileri yazli ve s62u olarak aktarir ve iletisim kurar.

Finansal konularda gelismeleri takip edebilecek ve iletisim kurabilecek dlizeyde bir yabanci dili anlayabilir ve kullanabilir.
Alanin gerektirdigi diizeyde bilgi, iletisim teknolojileri ve paket programlari kullanabilir.

Aanla ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutar ve etik degerlere uygun degerlendirerek yorum yapar.

Finansal piyasa ve kurumlarin i¢ ve dis cewresinde tum paydaglarini gézetecek sekilde iligkilerini iZeyebilir.

Cewreye, sosyal sorumluluga, kaliteye ve yenilikcilige her sart altinda énem verir, verileri ilgili dogrultuda toplar.

Finans ve bankacilik konularinda edindigi bilgi ve becerileri surekli gelistirerek Smir boyu 6grenmeye aciktir.

Aannfa ilgili konularda bilgi ve becerileri elestirel bir bakis acisiyla degerlendirebilir.

Genelde finans, 6zelde ise bankacilik konulart ile ilgili bilgi birikimine sahip olur ve ekonomide yasanan surecleri iZeyebilir.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)
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Ders Ogrenme Ciktisi 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Tiketici davaniglarinin 6zelliklerini tanimlar T = = = = = = - - - - -
Pazarlama kawam ve olgularini tanimlar ve érnekler verirler e - - - - -
Pazarlama ybnetimindeki gelismeleri tanimlar. T = = = = = = - - - - -

Pazar gewresi kavramini agiklar, pazar gewesini olusturan unsurlari analizeder ve pazarlama
yonetimi agisindan ¢ikarimlarini belirler

Pazarlama karmasi elemanlarini tanimlarlar. S I I R I I e R B - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/198633
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