BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
IKTISADI VE IDARI BILIMLER FAKULTESI
iSLETME
(2020 - 2021) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yanyil T+U Saat AKTS Z/S

E-Pazarlama YBS471 7 3+0 5,0 Secmeli

Birim B&lim isletme - Lisans (Yiiz yiize )
Bu dersin amaci, elektronik pazarlama tekniklerinin taninmasi, kawanmasi ve bu teknikler arasindaki farkliliklari ayirt etme becerisinin
6grencilere kazandirimasidir.

Dersin igerigini internetin bir pazarlama araci olarak kullaniimasi stirecinden baslayarak, pazar bélimlendirme, hedefleme yapma,
Ders Igerigi pazarlama karmasinin elektronik anlamda nasil kullanildigina deginilmesi ve ayrica arama motoru pazarlamasi, viral pazarlama, igerik
pazarlamasi, mobil pazarlama, e-WOMb. glincel elektronik pazarlama konulari olusturmaktadir.
Ders Kaynaklari Marangoz, Mehmet (2014), internette Pazarlama, Beta Yayinlari.

Amag

Hafta Konu

internetin Gelisimi ve Pazarlama Araci Olarak Kullanimi
internette Pazarlamanin Tanimi, Kapsami ve Gelisimi

internette Pazarlama Cewresi

internette Pazarlama Aragtirmasi

interette Tiiketici Davranislari

internet Ortaminda Pazar Bolimlendirme ve Hedef Pazar Segme
E-Uriin

Ara sinav

E-Fiyat

E-Tutundurma
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E-Dagitim ve Lojistik
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internette Marka ve Konumlandirma
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Elektronik Pazarlamada Diger Konular

-
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Elektronik Pazarlamada Diger Konular

Ders ls Yukii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat)  Sayisi

Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisinme, soru gelistirme Tartigmali Ders 14
Arastirma — yasam boyu 6grenme, durumlari isleme, soru gelistirme, yorumlama, sunum SoAu 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 14
Ara Sinav1 1
Final 1
Odev (Sunum) 1
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Ders s Yiikii: 128
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 5,02

Program Ciktilar

Aan ile ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecegdi sorumluluklara agik olma.

Girisimcilik ve liderligin 6nemini bilme.

Aanile ilgili glincel ve teorik bilgilere sahip olma...

Alan ile ilgili konularda bireysel anlamda sorumluluga agik olma.

Bireysel bilgi ve becerileri ile alanla ilgili kisi ve kurumlara diglinceleri yazli ve s62u olarak aktarabilme, onlara ¢éziim énerisi sunabilme.
Alan ilgili konularda bilgi ve becerileri elestirel bir bakis agisiyla degerlendirme.

Aan ile ilgili edinilen bilgiler cergevesinde bir igletmenin gewesini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlar kavrayabilme.
Aan ile ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutabilme ve etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilme

Cewreye, sosyal sorumluluga, kaliteye ve yenilikcilige her sart altinda énem verme.

10 lsletmenin i¢ ve dis gewresinde tiim paydaslarini gdzetecek sekilde iliskilerini diizenleyebilme ve yonetebilme.

11 Biryabanci dili isletmecilik alaniya ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazl olarak anlayabilme.

12 Aanin gerektirdigi duzeyde bilgi ve iletisim teknolojilerini kullanabilme.
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Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligy)

Ders Ogrenme Ciktisi PC1 PC2 PG3 PG4 PC5 PC6 PC7 PG8 PG9 PC10 PC11 PC12
Elektronik pazarlama ilgili genel bilgiler edinerek uygulama temeli kazanir. = = = = > > > > o o o -
Elektronik pazarlama kavramini tanimlar. - - - - - - - - - - - -
Elektronik pazarlama arastirmasi hakkinda bilgi edinir. = = = = > > > o o o o -
Elektronik pazarlama ile iligkili konulari tanimlar. - - - - - - - - - - - -
Elektronik ortamda tuiketici davranislari hakkinda bilgi sahibi olur. - - = = = S S = = = = -



https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir’200327


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/200327
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