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TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA
(2020 - 2021) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Mesleki Calisma ve Seminer PZz1228 4 4+4 8,0 Zorunlu
Birim B&lim Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (Dersin teel yénterri anlatmve ele alinacak gesitli vakalari tartigma seklindedir.)

Mesleki derslerde edindikleri deneyimleri aktarmaya sunu galigmalari yapar. Mesleki derslerde edindikleri deneyimlerle ilgili yapilan sunu
calismalarini degerlendirir. Sektérde gdzemleyerek edindikleri deneyimleri rapor halinde sunar. Sektérde gézZemleyerek edindikleri

Amag mesleki deneyimlerin uygulamasini yapar. Sektdrde géZemleyerek edindikleri mesleki deneyimleri( uygulamasini) sunu hazrlayarak sinifa

sunar. Sektérde gdzemleyerek edindikleri mesleki deneyimleri( uygulamasini) sunu hazrlayarak sinifta degerlendirmesini yapar.

P, ilag firmalarinin anali, sektér bazinda pazar paylari, ilag firmalarinin geligim siiregleri, ilag firmalarinin AR-GE galigmalari, ilag portféyleri,

Ders Ierigi kullandiklari pazarlama teknikleri ve sunum.
Ders Veren Ogr. Gor. Ebru TERZI BEYDILLI

Cesitli websitelerinden konular ile ilgili iliskili kullanilabilecek kaynaklar ve égrencilerin alanlarina ybnelik gelismeleri yakindan takip
Ders Kaynaklari edebilecekleri websiteleri, glincel makale ve arastirmalar.,

Ogretim goreMilerimiz tarafindan tamamen 6grencilerimizin alanlarina yonelik olarak haarlanmis kitapgiklar.
Hafta Konu
1 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer ¢alismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi.
2 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer ¢alismalarinin 6grencilere verilecek projeler araciligi ile yaptiriimasi. Dosyalar(0)
3 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer ¢alismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi.
4 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer calismalarinin égrencilere verilecek projeler araciligi ile yaptiriimasi.
5 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer ¢alismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi
6 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer galismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi
7 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer ¢alismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi
8 Tibbi Tanitim ve Pazarlama konularinda uygulama ve seminer galismalarinin 6grencilere verilecek projeler aracilidi ile yaptiriimasi
9 Sunum
10 Sunum
1" Sunum
12 Sunum
13 Sunum
14 Sunum
Ders s Yiikii Galigma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Onceden planlanmis 6zel beceriler Vaka Calismasi 1 14
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim Sinif Dig1 Calisma 6 14
Onceden planlanmis 6zel beceriler Ozel Destek / Yapisal Omekler 2 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 3 14
Onceden planlanmig ézel beceriler Rol Yapma / Drama 2 14
Ara Sinav1 10 1
Uygulama 1 4 1

Ders s Yiikii: 210
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 8,24

Program Ciktilari

1 Pazarlama, tibbi terimler ve ilag igerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamali bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

2 Aanlailgili problemleri saptama, tanimlama, formiile etme ve ¢dzme becerisi; bu amagla uygun giincel ydontemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak tizere gergekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis

3 yontemlerini uygulama becerisi,

4 Satis Yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

5  Bireysel olarak ve gok disiplinli akimlarda etkin galigabilme becerisi, sorumluluk alma ézguiveni,

6  Bilgiye erigsebilme ve bu amacla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

7 Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini siirekli yenileme becerisi,

8  Turkge s624u ve yazl etkin iletisim kurma becerisi; en azbir yabanci dil bilgisi

9  Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, ¢alisanlarin saghigi, cevre ve is givenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

10 Program alaninda gergeklesen uygulamalarin ewrensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikgilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglik sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,

1" Analitik distince ile modem satis ydontemlerini uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglari seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma

becerisini sergiler.
12 Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kayit tutar ve rapor hazarlar; aragtirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilr.
13 llag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi kawramlar anlar, anlatir ve kullanr.
14 Mucudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders 6grenme Ciktisi PC1 PC2 PC3 PC4 PG5 PC6 PC7 PC8 PC9 PC10 PC11 PC12 PC13 PC14
Bagimsiz calisma yapabilir 5 5 5 5 5 5 5 3 3 3 4 5] 5) 4
Ogrencinin mesleki ilgisini ve bilgi derinligi artabilir 5 5 4 4 5 5 5 3 3 3 3 4 4 5
Kariyer ve kariyer ydnetimi kavramlarini bilir 4 5 4 5 5 3 5 3 3 4 4 4 5) 5)

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/267913


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/267913
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