BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
PAZARYERI MESLEK YUKSEKOKULU

TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA
(2020 - 2021) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Girigimcilik MOS102 3 2+0 2,0 Secmeli
Birim Bolum Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (Orgiin)
Amag Gelecekte isletmelerde ybnetici olarak gorev alacak ya da tek basina girisimcilik faaliyetinde bulunacak égrencilere yonelik girisimciligin

temel hususlarini genel hatlariyla 6gretmeyi amaclamaktadir.
Girisimciligin Temel Fonksiyonlari, KOBF'lerin Ekonomiye ve Sosyal Hayata Katkilari. KOBI'lerin Zayif Yonleri ve Tirkiye'de KOBI'lere Destek

Ders Ierigi Saglayan Kuruluglar. Franchising Sistemi ve Yatinmciya Saglayacagi Faydalar. Pazarlama ve Tutundurma Stratejileri. Is Plani ve Balimleri.
Ders Kaynaklari Seyfi TOP, Girisimcilik Kesif Stireci, Beta Yayinewi, Girisimcilik; Teori, Siireg ve Uygulama, Serpil DOMTOMAK, Detay Yayincilik, Ankara
Hafta Konu

1 Girisimcilikte Temel Kavramlar

2 Kobi'lerin Arkasindaki itici Giig: Girigimciler

3) Girisimcilikte Basari Faktorleri ve Basarisidik Nedenleri

4 isletme Kurulugu

5 Kapasite Kullanimi ve Bagabag Noktas| Analiz

6 isletme Turleri

7 Kiiglik ve Orta Bilyilklikte isletmeler (Kobi'ler) 1

8 Ara sinav ve Kiigilk ve Orta Blyuklikte Isletmeler (Kobi'ler) 1

9 Kobi’lerin Ekonomik ve Sosyal Sisteme Katkilari

10 Kugiik Isletmelerde Yonetim Iglevi

1 Kiigiik Isletmelerde Uretim islevi

12 Kugiik Isletmelerde Pazarlama Iglevi

13 Kiiglik Isletmelerde Finansman Islevi

14 Kiigk isletmelere Destek Saglayan Kuruluslar

Ders ls Yikii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 1 14
Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme Tartismali Ders 1 14
Onceden planlanmis 6zel beceriler Problem Coézme 1 14
Ara Sinav1 8 1
Final 10 1

Ders is Yiikii: 120
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 4,71

Program Ciktilari
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Pazarlama, tibbi terimler ve ilag igerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamal bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

Aanlailgili problemleri saptama, tanimlama, formtile etme ve ¢bzme becerisi; bu amagla uygun giincel ydntemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak Gzere gergekei kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis
yontemlerini uygulama becerisi,

Satig Yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

Bireysel olarak ve ¢ok disiplinli akimlarda etkin ¢aligabilme becerisi, sorumluluk alma ézglveni,

Bilgiye erisebilme ve bu amagcla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini surekli yenileme becerisi,

Tirkge s62U ve yazl etkin iletisim kurma becerisi; en az bir yabanci dil bilgisi

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, cewe ve is guvenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

Program alaninda gergeklesen uygulamalarin ewensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikcilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglk sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,

Analitik dislince ile modern satis ydntemlerini uygular, satis ydntemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglar seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma
becerisini sergiler.

Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kayit tutar ve rapor hazrlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilr.
llag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanr.
Vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

PG PG PG PG PG PG PG PG PG PG PC PG PG PG
Ders Ogrenme Ciktisi 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14
Mesleki alanda girisimciligin dSnemini kawrar. = = S O [P [ - - - - -
Girigimcinin kim oldugu ve kim olmadigini kawrar. - - - - - -] -] -] - - - - - -
Girigimcilik konusunun temel kawamlarini agiklar. slal|lallcllallalaclal s - - - - -
Girigimci turlerini agiklar. - - - - - -] -] -] - - - - - -

Girigimcilerin karsilagacaklari sorunlar karsisinda biling kazanir ve bu sorunlara ¢éziim
arama yollarini bilir.

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/267929
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