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Diksiyon ve Etkili Konugma Il TTP203 3 3+0 4,0 Zorunlu
Birim Bolim Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (Anlatmve tartisna)
Amag Bu.dersin am.aC|.; (?grendlere mesleklerinin gerektirdigi dogru bir diksiyon ve etkili bir konugma temelinde, kisilerarasi iligkileri yonetebilme
ve ikna becerilerini kazandirmaktir.
Ders lgerigi Diksiyor\da ?rﬁktijasyon,. t'onlarr)a' ve vw}qule?ma uygulamalari ve bu 6gelerin anllam yaratmat.jaI.(i s:etl'dleri, elt!dli konusma stirecinde kaynak ve
hedef kitlenin degerlendirilmesi, ikna siirecinde rol alan sosyal glic, sosyal etki ve kanit segimi gibi stratejik etkenler.
Ders Veren Ogr. Gér. Meryem Esin YAZGIC
Gilirzap, C. (2006). Séz Séyleme ve Diksiyon. Remz Kitapevi, istanbul.,
Ders Kaynaklar SENBAY, N. (2010). St')Z\evDiksi.).lon Sanatll. Yapl Kredi Ya.yln!arl, Ist?nbul., _
SELCUKER, N. (2010). Dogru Giizel ve Etkili Konugma Diksiyon. Kitapdostu Yayinlari, Istanbul.,
lkna Edici lletisim, (2014). Anadolu Universitesi Yaynlari.
Hafta Konu
1 Ders icerigi ile ilgili bilgilendirme
2 Diksiyonda Artikiilasyonun Onemi
3 Artikiilasyon Caligmalari
4 Tonlama, Vurgu ve Anlam Degisikligi Uygulamalari
5 Etkili Konugma Stireci
6 Kaynak Guvenilirligi Yaratmak
7 Demografik ve Psikografik Degerlendirmelerle Konugmay Diizenlemek
8 Ara Sinav
9 Etkili Konugsma Surecinde Tutum Degistirme
10 Ayrintilandirma Olasiligi Modeli Kapsaminda Konusmay Yapilandirmak
11 Konusmaci ve Hedef Kitle Arasindaki lligkilerin Nitelikleri
12 Konusma Yonetimi; Sosyal Glciin Temelleri
13 Konusma Yonetimi; Sosyal Etkiyi Arttirmak
14 Konusma Yonetimi; Kanit Secimi ve Etkileri
Ders s Yiikii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 3 10
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisinme, soru gelistirme Tartigmali Ders 3 4
Ara Sinav1 25 1
Final 35 1
Ders is Yiikii: 102
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 4

Program Ciktilar
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Pazarlama, tibbi terimler ve ilag igerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamali bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

Aanla ilgili problemleri saptama, tanimlama, formiile etme ve ¢bzme becerisi; bu amagla uygun glincel ydntemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak Uzere gercekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis
yontemlerini uygulama becerisi,

Satis Yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari se¢gme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

Bireysel olarak ve ¢ok disiplinli akimlarda etkin ¢aligabilme becerisi, sorumluluk alma ézglveni,

Bilgiye erisebilme ve bu amagla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini surekli yenileme becerisi,

Tirkge s62U ve yazl etkin iletisim kurma becerisi; en az bir yabanci dil bilgisi

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, gewe ve is guvenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

Program alaninda gerceklesen uygulamalarin ewrensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikcilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglik sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,

Analitik dislince ile modemn satis ydntemlerini uygular, satis ydntemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglar seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma
becerisini sergiler.

Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kaytit tutar ve rapor hazrlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilr.
llag ve tibbi cihaz sektdriine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanr.
Vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi PC1 PGC2 PC3 PC4 PC5 PC6 PC7 PC8 PC9 PC10 PC11 PC12 PC13 PC14
Topluluk 6niinde konugma ydntemlerini bilir. = = = = = 5 5 5 - - - - - -
Konusmada tonlama ve wurgulari anlar ve anlam degisikliklerini bilir. - - - - - - - - - - - - - -
Beden dilini bilir ve etkin sekilde kullanabilir. > = = = = 5 5 o o - - - - -
ikna edici konugabilir, ikna kurallarini bilir. - - - - - - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir’291979


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/291979
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