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Ders is Yukii

Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim, elestirel disiinme, soru gelistirme, yonetsel beceriler,

Konu

BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI [=] =]
PAZARYERI MESLEK YUKSEKOKULU

TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA [y
(2021 - 2022) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yaryil T+U Saat AKTS Z/S

llag Pazari ve Firma Degerlendirmeleri TTP209 3 3+0 4.0 Zorunlu

Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (Yiz Yiize)

ilag pazari ve tibbi miimessillerinin pazardaki yeri hakkinda bakis agisi kazandirmak.

ilag pazari ve ilag pazarinin elemanlari, ilag pazari ve tibbi mimessillerinin pazardaki yeri, ihtiyag karsilama, firsat, ézellik, yarar, ilag
firmasinda galisan bir bolge yoneticisi ile s6ylesi, arastirma ve soru sekilleri, destekleme, 6zellik ve yarar, satis kapanisi.

Dr. Ogr. Uyesi Glilgin AKGOREN PALABIYIK

Ogretim géreMisinin kendi notlari, Ozden Ozen, ilag Sektorunln Yapisi, Stratejileri, Glincel Pazarlama Yontemleri Ve Yaklagimlari,
Ogretim goreMisinin kendi notlari, Ozden Ozen, llag Sektorinin Yapisi, Stratejileri, Glincel Pazarlama Yontemleri Ve Yaklagimlari,
Uzman kisi ile gérisme, makale, internet ve diger kaynaklar, Uzman kisi ile gérisme, makale, internet ve diger kaynaklar

Dersin igeriginin tanitiimasi

lla¢ pazari ve ilag tanitimi hakkinda genel bilgi veriimesi
temel kavramlar

Turkiye’'de ve Diinya’'da ilag pazari
llag pazarinda yer alan en énemli ilag sirketleri hakkinda bilgi

ilag pazar paylari analiz

Sunum
Sunum
sunum
sunum
sunum
sunum
sunum
sunum

Galisma Tiirii / Ogretim Siiresi
Metotlar (Saat) Sayisi

Grup Calismasi

takim calismasi 4

Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim Sinif Dis1 Calisma 3 5

Dinleme ve anlamlandirma Ders 3 14
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme Konuk Konugmaci 2 2

Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel diigiinme, soru gelistirme, takim ¢aligmasi Beyin Firtinasi 2 5

Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim, Dinleme ve anlamlandirma, ydnetsel beceriler Seminer 2 5

Ara Sinav1 1 1

Final 1 1

Odev (Sunum) 2 1

Ders is Yiikii: 188

AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 7,37
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Pazarlama, tibbi terimler ve ilag icerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamal bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

Aanla ilgili problemleri saptama, tanimlama, formiile etme ve ¢bzme becerisi; bu amagla uygun glincel ydntemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak tizere gergekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis
yontemlerini uygulama becerisi,

Satig Yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

Bireysel olarak ve ¢ok disiplinli akimlarda etkin ¢aligabilme becerisi, sorumluluk alma 6zglveni,

Bilgiye erisebilme ve bu amagcla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini surekli yenileme becerisi,

Tirkge s64U ve yazil etkin iletisim kurma becerisi; en azbir yabanci dil bilgisi

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, gcewre ve is guvenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

Program alaninda gergeklesen uygulamalarin ewensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikcilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglk sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,

Analitik dislince ile modern satis ydntemlerini uygular, satis ydntemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglar seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma
becerisini sergiler.

Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kaytit tutar ve rapor hazrlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilir.
ilag ve tibbi cihaz sektdriine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

PG PG PC PG PG PG PC PC PG PC PC PG PG PG
Turkiye'deki ilag firmalar hakkinda bilgi sahibi olmasi 4 3 4 3 3 4 4 4 4 8 3 3 4 3
Dunyadaki ilag firmalari hakkinda bilgi sahibi olmasi 4 3 4 3 3 4 4 4 4 3 3 3 4 3
llag, IMS, Grjinal ve jenerik ilag, Pazar pay, Ar-Ge kawamlari hakkinda bilgi sahibi 4 4 3 3 3 4 4 3 3 4 3 4 3 4
olmasi

ilag firmalari hakkinda genel bilgi sahibi olmas 4 3 4 3 3 4 4 4 4 3 3 3 4 3
ilag pazari, ilag tanitimi hakkinda bilgi sahibi olmasi 4 4 3 3 3 4 5 3 3 4 3 4 3 4

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/291981
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