ISLETME
(2024 - 2025) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama lletigimi iSL453 7 3+0 5,0 Segmeli
Birim B&lim isletme - Lisans (Yiizyiize 6gretim)
Amag Bu derste pazarlama iletisimi kavrami, 6zellikleri, tirleri, modelleri ve unsurlari ele alinarak tutundurma karmasi unsurlari ve olugturulmasi,

BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
IKTISADI VE IDARI BILIMLER FAKULTESI

pazarlama iletisimi etkilerinin planlanmasi ve organizasyonu hakkinda bilgilendirme amaglanmaktadir.
Tum pazarlama iletisimi 6gelerinin bir sirketin basarisi igin kilit bir nokta oldugunun irdelenmesi. Reklam, halkla iligkiler, tanitim,
Ders Igerigi promosyon, sponsorluk, dogrudan pazarlama, e-iletisim ve satis stratejilerinin tek basina ve birlestirilerek; bunlarin, bir sirketin marka
degerine olan katkisinin aragtirimasi. Omek galismalar ve egzersizerle zenginlestirilen dinamik ders igerigi .

Ders Veren Prof. Dr. Sevgi GONULLUOGLU

Ders Kaynaklari Odabas!, Yawiz Oyman, Mine, Pazarlama lletisimi, MediaCat Yayinlari, 2003, 3. Baski, istanbul.
Hafta Konu

1 Pazarlama lletigimi, lletisim Karmas ve iletisim Plani Genel Gerceve

2 Butiinlesik Pazarlama iletisimi

3 Pazarlama lletisimi ve Marka, Marka, Marka Stratejileri

4 Pazarlama lletisimin amaclari

5 lletisim Biitgesi ve Biitge Metotlar

6 Medya Planlamasi, Reklam ve Reklam Arastirmalari

7 ARAIMTIHAN

8 Pazarlama lletisiminde Kisisel Satis

9 Pazarlama lletisiminde Halkla lligkiler

10 Pazarlama lletisiminde Satis Promosyon

1 Pazarlama lletisiminde Sponsorluk

12 Pazarlama lletisiminde Amaca Yénelik Pazarlama

13 Pazarlama lletisiminde Agizdan Agza pazarlama

14 internet ve Sosyal Paylagim ortami

Ders is Yukii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar

Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme

Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi
Dinleme ve anlamlandirma

Ara Sinav1

Kisa Sinav 1

Kisa Sinav2

Final

Odev (Sunum)

Program Ciktilari

Tartismali Ders
Beyin Firtinasi
Ders

Ders is Yikii:
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5):

Siiresi (Saat)

2
2
3]
10

15
15

1 Aanileilgili glincel ve teorik bilgilere sahip olur.

2 Aanileilgili konularda bilgi ve becerileri elestirel bir bakis agisiyla degerlendirir.

3 Aanileilgili konularda bireysel ve ekip ¢calismasinin getirecegi sorumluluklara agik olur.

4 Aanin gerektirdigi dizeyde bilgi ve iletisim teknolojilerini kullanr..

5  Ceweye, sosyal sorumlulugda, kaliteye ve yenilikcilige her sart altinda 6nem verir.

6  Aanindaki gelismeleri takip edebilecek diizeyde Tiirkge ve bir yabanci dil bilgisine sahip olur ve yazli-s62u iletisim kurma yetkinligi kazanir.

7  Aanileilgili edinilen bilgiler cergevesinde bir igletmenin ¢cewresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirir ve sorunlari kawvrar.

8  Farkh disiplinlerden edinilen bilgileri analitik ve elestirel bir sekilde degerlendirerek, isletme uygulamalarina katki saglayacak yenilikgi ¢ézimler Uretir.
9 Ulusal ve uluslararasi bir igletme kurabilme, yonetme ve sirekliligini saglayabilme becerisi kazanir.

10 Nitel ve nicel verilerden faydalanarak ekonomik ve sosyal konularda istatistiksel ¢cdziimlemeler ile daha etkin kararlar alir.

11 Kuresel olarak degisen musteri istek ve ihtiyaclarini belirleyerek, glincel talepleri karsilayabilecek trtin ve hizmetler Uretir ve sunar.

12 Finansal tablolari ve verileri anlayarak isletmenin mali durumunu degerlendirir, finansal kararlar alir.

13 Isletmelerin hukuki stregleri, stirdriilebilirlik ve etik konusundaki sorumluluklar hakkinda bilgi sahibi olur ve bu konular baglaminda kararlar alirlar.

128
5,02



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi

Stratejik iletisim kampanyalarinda farkli 6geleri, yontemleri, teknikleri

kulllanabilme yetenegini kazanmak

Butlnlesik olarak bir kampanya stratejisinin olusturulmasi ve

uygulanmasi 6grenmek

lletisim ve Pazarlama Iletigimi hakkinda bilgi edinmek

Ortalama Deger

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/315142
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https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/315142
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