BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
PAZARYERI MESLEK YUKSEKOKULU

TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA
(2021 - 2022) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama llkeleri PZL155 1 3+0 4,0 Zorunlu
Birim B&lim Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (yiizyiize egitim)
Amac Pazarlama ilkelerinin ve pazarlamada yonetsel uygulamalarin kawanmasi
Pazarlamaile ilgili Temel Kawamlar; Pazarlama Fonksiyonlari; Pazarlamada Karar Verme; Pazarlama Planlamasi; Pazarlama Yonetim
Ders Igerigi Streci; Pazarlamanin Cewre Kosullari; Satin Ama Dawranislari; Hedef Pazar Kararlari; Pazarlama karmasi Elemanlarina iligskin Kararlar;
Pazarlama plani; Pazarlama Faaliyetlerinin Denetimi
Ders Veren Ogr. Gor. ismail FUNDA
Ders Kaynaklar Pazarlama, Dog.Dr.?rfan QAGI:AR, N§Gor Sabiha KILIG, Nobel Yayinlari, Pazarlama il!<eleri, Prof...Dr. ?sr'net WCUK, )
Pazarlama, Dog.Dr.Irfgan CAGLAR, Ars.Gor. Sabiha KILIC, Nobel Yayinlari, pazarlama ilkeler ve yonetimi, editor: Prof. Dr. Zafer Erdogan
Hafta Konu
1 Pazarlamanin Tanimi Kavramlari ve Geligimi
2 Pazarlama Cewresi
3 Pazar Cesitleri
4 Pazar Planlari
5 Pazarlama Arastirmasi ve Pazarlama Bilgi Sistemi
6 Mam(il/Uriin
7 Fiyat
8 Ara Sinav/Tutundurma
9 Kisisel Satis ve Satis Gelistirme
10 Reklam ve Halkla lligkiler
11 Dogrudan Pazarlama
12 internetten Pazarlama
13 Dagitim
14 Pazarlamada Organizasyon Yapisi
Galisma Tiirii / Ogretim Siiresi
Ders Is Yiikii Metotlar (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 3 14
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim Sinif Dis1 Calisma 2 14
g;ilr{:nal—m ):zlam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim, elestirel disiinme, soru gelistirme, yonetsel beceriler, Grup Galigmasi 2 5
Ara Sinav 1 10 1
Final 10 1
Odev (Sunum) 10 1
Ders is Yikii: 220
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 8,63

Program Ciktilari

1 Pazarlama, tibbi terimler ve ilag igerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamali bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

2 Aanlailgili problemleri saptama, tanimlama, formule etme ve ¢dzme becerisi; bu amagla uygun giincel ydntemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

3 Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak Uzere gercekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis
yontemlerini uygulama becerisi,

Satis Yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

Bireysel olarak ve ¢ok disiplinli akimlarda etkin ¢aligabilme becerisi, sorumluluk alma 6zglveni,

Bilgiye erigebilme ve bu amagla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini surekli yenileme becerisi,

Tirkge s62U ve yazil etkin iletisim kurma becerisi; en az bir yabanci dil bilgisi

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, gewre ve is guvenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

10 Program alaninda gerceklesen uygulamalarin ewensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikcilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglik sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,
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1 Analitik dislince ile modemn satis ydntemlerini uygular, satis ydntemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglar seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma
becerisini sergiler.

12 Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kayt tutar ve rapor hazrlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilir.
13 llag ve tibbi cihaz sektdriine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanr.
14 Micudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

P¢C PG PG PG PC PG PG PC PG PG PC PG PC PC
Ders Ogrenme Ciktisi 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14
Pazarlama karmasi elemanlarinin (urdn, fiyat, dagitim, ve tutundurma ¢abalari ) kavranmasi -3 3 - - 4 - - - 3) = 4 = =
Pazarlamada ydnetim prensiplerinin ve pazarlama plani olusturma sirecinin kavvanmasi -1 33 - - 4 - - - 4 - 4 - -
Pazarlamada uygulanabilecek stratejiler ve kontrol yontemlerinin kawanmasi - 34| -|-=-[5]|-1]-1- 4 = 3 = =
Pazarlama bilgi sistemi, pazarlama aragtirmasi, tuketici ve endustriyel pazarlarin 6zelliklerinin 3 4 - - 3 - . . 3 ) 4 ) _
kawanmasi

Pazarlamada Hizl ve Dogru Karar Vlerme Stratejilerini Kavrar -1 4| 5| - - | 4| - = = 4 = 4 - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/319481
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