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Program Ciktilari

E-ticarete giris

internet altyapis: Internet ve VWWV teknolojisi

Web Uzerinde satig: Kar modelleri ve web kimligi yaratmak
Web Uzerinde pazarlama

BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
BOZUYUK MESLEK YUKSEKOKULU

PAZARLAMA
(2021 - 2022) Ders Bilgi Fommu

Kodu Yanyil T+U Saat AKTS Z/S

MOS220 2 2+0 2,0 Segmeli

Pazarlama - On Lisans (Yiiz yiize)

internet uygulamalarina iliskin bilgi eksikliklerini gidererek, internet tizerinden gergeklestirilen pazarlama uygulamalart ile ilgili kavramlari
aciklamak

Elektronik Ticaretin Tanimi/Tiirleri/ Tarihsel Gelisimi/internetin Tanimi/ internette Pazarlamaya Giris/internette Pazarlama
Aragtirmasi/intenet Bankacilig/ Internette Odeme Sistemleri/Satiggilarin Gézetim ve Kontrolii
internette Pazarlama - ibrahim KIRCOVA Electronic Commerce - Gary P. Schneider

Endustriyel pazarda faaliyetler: verimlilik artis1 ve maliyetierin azaltimasi
Endustriyel pazarda faaliyetler: verimlilik artis1 ve maliyetlerin azaltimasi
Sosyal aglar olusturma

Elektronik Ticarette Hukuki diizenlemeler

Mobil Ticaret

E-ticaret cewresi: Yasal, etik ve vergi kurallari

E-ticaret yazlim ve donanimlari

E-ticaret glivenlik

Odeme sistemleri

E-ticaret planlamasi

1 Aannfailgili giincel ve teorik bilgilere sahip olmalidir.

2 Aanlailgili edindirdigi bilgi ve becerileri problem ¢ézmede kullanabilme, analitik ve stratejik dislinerek uygulamaya gecirebilme de katkis1 énemlidir.
3 Aanla ilgili edindirdigi bilgiler cergevesinde bir isletmenin gewesini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilmesine katkis|

onemlidir.

Uygulama sathalarinda bilgilerini disiplinler arasi degerlendirebilirler.

Aanla ilgili konularda ekip ¢caligsmasinin getirecegi sorumluluklara agiktir.

Aani ile ilgili edindigi bilgi ve beceriler diizeyindeki dusincelerini ve 6nerilerini ilgililere yazli ve s62 olarak aktarir.
Bir yabanci dili alanla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazli olarak anlayabilmeli ve kullanabilmelidir.

4
5
6  Ogrenciler girisimcilik ve liderlige her zaman aciktrr.
7
8
9

Avrupa Dil Portfyt A2 Genel Diizeyinde (en azalanindaki bilgileri takip edebilecek ve meslektaslari ile iletisim kurabilecek kadar) yabanci dil bilgisine sahiptir.
10 Alaninin gerektirdigi en az Arupa Bilgisayar Kullanma Lisansi Temel Diizeyinde bilgisayar yazlimr ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.
11 Sosyal haklarin ewrenselligi, sosyal adalet, kalite ve kiiltiurel degerler ile gewe koruma, is saghgdi ve guvenligi konularinda yeterli bilince sahiptir.
12 Aannfailgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutarak etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilir.
13 Aanlailgili konularda edindirdigi bilgi ve becerileri stirekli gelistirerek ve alanla ilgili yenilik ve gelismeleri takip ederek dmir boyu 6grenmeye acik olur.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligi)

Ders Ogrenme Ciktisi

Elektronik pazarlama kavrami tanimlanir. = s S = = - - -

Elektronik ticaret hakkinda genel bilgiler ile uygulamalara yatkinlik kazanilir. - - - - - - - - - - - -
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https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/327836
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