BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
BOZUYUK MESLEK YUKSEKOKULU

REKLAMCILIK
(2021 - 2022) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama lletisimi REK102 2 3+1 5,0 Zorunlu
Birim B&lim Reklamcilik - On Lisans (Yiiz Yiize Anlatim Tartigma, Takm-Grup Calisrresi, Beyin Firtinasi, Ornek Olay Yoénteri, Odev, Soru-Cevap)
Dersin amaci; pazarlama disiplini iginde yodun bir sekilde kullanilan pazarlama iletisim faaliyetlerinin 6rgitsel basari igin bitiinlesik bir
Amag yakvla§|mla ele allr.l.mas.l ge.rgkliligini.orte.l)a koymak ve bu dogrultuda.h.edef kitleye yii.ne!ik. ile.ti§im.s[]re.cinir? (?og.ru“y('i?etilmesini
saglamaktir. Bu sureg igerisinde etkin bir planlama ve organizasyon igin pazarlama iletisiminin dinamiklerini g6z 6nuine alarak
surdurulebilir iletisim politikasi yaratmaktir.
iletisim Kavrami ve Ogeleri, Pazarlama lletisimi, Bitinlesik Pazarlama lletigimi, Tutundurma Karmasi, Reklam, Halkla ligkiler ve Duyurum,
Ders lgerigi &§i§el .Satllg, $at|§ Tutundurma, Pazarlama Karmaw Unsurlari ve Ea?a'rla'ma lletisimi, Pige'r Pazarlama .IIet.iglim. Uns',unjlan,'P'azarIama
lletisimi Etkinliklerinin Planlanmasi ve Organizasyonu, Pazarlama lletigsimi Planlama Stireci, Pazarlama lletigimi Etkinliklerinin
Orgiutienmesi, Pazarlama lletisimi ve Etik.
Ders \eren Dr. &gr. Uyesi ibrahim ALKARA
Pazarlama lletisimi Yonetimi (Yawiz Odabasi, Mine Oyman), Pazarlama letisimi (Nihal Pagali Tagoglu),
Ders Kaynaklari Bittinlesik Pazarlama lletisimi Yonetimi (Metehan Tolon, Asude Yasemin Zengin), Pazarlama lletisimi Kawamlari (Mehmet Serdar Ercig),
Pazarlama lletisimi Araglari (Nilsun Saryer)
Hafta Konu
1 iletigim Kavrami ve Ogeleri
2 Pazarlama lletigimi
3 Butiinlesik Pazarlama lletigimi
4 Tutundurma Karmasi
5 Reklam
6 Halkla iligkiler ve Duyurum
7 Kigisel Satis
8 Satis Tutundurma
9 Pazarlama Karmas1 Unsurlari ve Pazarlama lletigimi
10 Diger Pazarlama lletisim Unsurlari
11 Pazarlama lletisimi Etkinliklerinin Planlanmasi ve Organizasyonu
12 Pazarlama lletisimi Planlama Siireci
13 Pazarlama lletisimi Etkinliklerinin Orgilenmesi
14 Pazarlama lletisimi ve Etik
Ders is Yukii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 3) 14
Ara Sinav1 5 1
Final 5 1
Ders s Yiikii: 52
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 2,04

Program Ciktilar
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Reklamcilik alaniyla ilgili glincel ve teorik bilgileri kazanir

Reklamcilik alaniya ilgili edindigi bilgi ve becerileri analitik ve stratejik dislinmede ve problem ¢dzmede kullanma becerisine sahiptir
Reklamcilik Alaniyia ilgili edindigi bilgiler cercevesinde bir isletmenin gewesini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilme

becerisine sahiptir.

Uygulama safhalarinda bilgilerini disiplinler arasi degerlendirebilir

Bilgisayar ve bilisim teknolojilerini ihtiyag duydugu teknik/mesleki diizeyde kullanir.

Alanla ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecedi sorumluluklara agiktir.

Bir yabanci dili alanla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazli olarak anlayabilir ve kullanabilir

Reklamcilik alantile ilgili ileri dUzeydeki bir calismayi edindigi bilgiler dogrultusunda bagimsiz olarak ylrutir.

Reklamcilik alanlari iginde yer alan metin yazma, kampanya planlama, reklam stratejisi belireme ve musteri iligkileri ydnetimi gibi alanlardan en azbirinde uzmanlik

diizeyinde gelisime agiktir

Yeni teknolojileri 6grenerek kendini sirekli gelistirebilir, egitebilir ve yeni alanlara ilgi duyar

Stratejik iletisimi kavrayarak etkili yazil ve s62i sunum yapabilme, strateji gelistirme, yaratici ve elestirel dlistinebilme gibi yeterliliklere sahiptir.
Reklamcilik alaninda edindigi uzmanlagmis kuramsal bilgi ve donanimi, yaratici ve etik bir anlayis ile hayata gegirebilme becerisine sahiptir
Kalite ve kiiltirel degerler ile cevre koruma, is sagligi ve givenligi konularinda farkindahga sahiptir



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi PG1 PC2 PG3 PG4 PC5 PGC6 PG7 PC8 PC9 PG10 PC11 PG12 PG13
Pazarlama iletisimi ile ilgili temel ilke ve uygulamalari tanimlar 5 4 4 5 4 4 5 5 4 5 4 5 4
Pazarlama iletisimi 6zelliklerini agiklar ve pazarlama iletisimi karmasi elemanlarinisiralar 4 4 5 5 5 5 4 4 5 4 4 4 5
Pazarlama iletisimi planlama strecini ve etkinliklerini uygular 5 5 4 4 5 4 4 4 & 4 4 5 4
Pazarlama iletisimi araglarini kavrar ve etik yaklagim sergiler 4 5 5 4 5 5 4 5 5 4 4 4 4
iletigim strecini yonetir 5.1 514 |5 |5 |5|4]|5]|4]| 4 5 4 4

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/327902


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/327902
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