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TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA
(2023-2024) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Halkla iliskiler MOS204 3 2+0 2,0 Segmeli
Birim B&lim Tibbi Tanitim ve Pazarlama - On Lisans (Yizyiize eitim)
Amag Halkla ili§kil?rin @ﬁhsel gelisimi icerisinde halkla iligkiler modelleri, uygulama alanlari, kullanilan arag ve yontemler ile halkla iliskiler
kampanya sirecinin agiklanmasidir.
Bu derste, Halkla lligkilerin Kawramsal Cergevesi, Halkla lligkilerde izenen Amaclar Ve Temel llkeler, Halkla iliskiler Faaliyetlerinde
Ders Igerigi Kullanilan lletisim Arac ve ydntemleri,Uygulama Alanlari, Halkla lliskiler Kampanya Yonetim Streci, Diinyada ve Turkiye'de Halkla lligkiler
Ornekleri gibi konular yer almaktadir.
Ders Veren Ogr. Gor. Ersen Cemal SONGIL
Ders Kaynakiar PELTEKOGLU, B.F." Hal kIa) .ili§.kiler Nedir" Beta Ye?.ylnlarl, istanbul, 2018, .
OKAY, A , OKAY, A "Halkla lligkiler: Kawam, Strateji ve Uygulamalar, Der Yayinlari, Istanbul, 2014
Hafta Konu
1 Halkla lligkilerin Kawramsal Cergevesi, Halkla lligkiler Tanimlari, Halkla iligkilerin Temel ilkeleri ve Ozellikleri
2 Halkla iligkilerin Diinyadaki Gelisim Stireci ve llk Ornekleri
3 Halkla lligkilerin Turkiye'de Kamuda ve Ozel Sektérdeki Gelisimi ve Ornekleri
4 Pazarlama lletisimi icinde Halkla iligkilerin Yeri
5 Kurum igi Halkla ligkiler - Kurum Digi Halkla lligkiler
6 Halkla iligkilerde Hedef Kitle
7 Halkla lligkiler Faaliyetlerinde Kullanilan lletisim Araglari
8 Halkla iligkiler Sureci, Arastirma, Planlama, Uygulama ve Degerlendirme
9 Halkla lligkilerde Kriz Yonetimi ve Uygulama Ormekleri
10 Halkla iliskilerde Kurumsal Sosyal Sorumluluk Uygulamalari
11 Halkla lligkilerde Etkinlik Yonetimi
12 Halkla iligkiler ve Yeni Medya
13 Halkla lligkiler ve Kurumsal Imaj Yénetimi
14 Halkla iliskiler ve Kurumsal ltibar Yénetimi
Ders is Yukii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 2 8
Onceden planlanmis 6zel beceriler Ozel Destek / Yapisal Omekler 1 6
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel distinme, soru gelistirme Tartismali Ders 1 6
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 1 8
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel diistinme, soru gelistirme Kiglk Grup Tartigmasi 1 4
Ara Sinav1 1 8
Final 1 12
Ders is Yiikii: 60
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 2,35

Program Ciktilar

1 Pazarlama, tibbi terimler ve ilag igerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamali bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

2 Aanlailgili problemleri saptama, tanimlama, formiile etme ve ¢ézme becerisi; bu amagla uygun giincel ydntemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sireci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak Gizere gergekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modem satis

3 yontemlerini uygulama becerisi,

4 Satis Yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

5  Bireysel olarak ve gok disiplinli akimlarda etkin galigabilme becerisi, sorumluluk alma &zgiiveni,

6  Bilgiye erigsebilme ve bu amacla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

7 Yasam boyu 6grenmenin gereKliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini sirekli yenileme becerisi,

8  Turkge s62u ve yazli etkin iletisim kurma becerisi; en azbir yabanci dil bilgisi

9  Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, ¢alisanlarin saghigi, cevre ve is givenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik,

10 Program alaninda gerceklesen uygulamalarin ewrensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikgilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglk sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,

1" Analitik distince ile modem satis ydntemlerini uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglari seger ve kullanir, biligsim teknolojilerini etkin kullanma

becerisini sergiler.
12 Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kayit tutar ve rapor hazrlar; aragtirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilr.
13 llag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi kawramlar anlar, anlatir ve kullanir.
14 Mucudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iliski kurar.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

PG PG PG PG PG PC

Ders Ogrenme Giktisi PC1 PC2 PC3 4 PC5 PC6 7 PC8 PC9 10 PC11 12 13 14
Halkla iliskiler etkinlik yonetimi siirecini planlayip, uygulayabilir 1 5 3 3 4 3 2 2 1 4 3 2 | 1 1
Halkla lligkilerin pazarlama iletigimi icindeki yeri ve énemini kavrar 4 5 4 4 4 4 4 3 4 4 4 2 1 1
Halkla lligkiler mesleginin temel ilkeleri ve uygulama stratejilerini kavrar 1 4 4 2 3 3 3] 2 1 4 3 2 | 1 1
Halkla IIilglkiIerde kullanilan iletisim arag ve ydntemlerini kawayip uygulamada 1 5 3 4 3 4 3 2 4 4 4 2 1 1

kullanabilir

Kriziletigimi stirecini planlayip, uygulayabilir. 1 4 3 2 4 3 3 2 1 4 3 2 1 1
Ortalama Deger 1,6 46 34 3 36 34 3 2,2 2.2 4 34 2 1 1

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/334302
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