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Amac Uluslararasi pazarlama alanina iligkin bilgi eksikliklerini gidererek , uluslararasi pazarlama uygulamalari hakkinda gerekli bilgileri vermek.

Ders leerigi Stratejileri/Yeni Pazarlar/Cesitli Ulkelerden Uygulamalar.

Omer Akat, (2008), Uluslararas| Pazarlama, Ekin Basim Yay.,

Ders Kaynaklari Alvin C. Bumns , Ronald F. Bush, (2015). Pazarlama Arastirmasi, Editor: Fatma Demirci Orel, Nobel Akademik Yayincilik.,
Kodu, C. ve Karaca, H. (2023). Uluslararasi Pazarlama: Dijitallesen Diinyaya Yeni Yaklagimlar, is Bankas! Kiiltiir Yayinlari.

Hafta Konu

Dersin tanitimi ve tartisma

ihracattan Uluslararasi Pazarlamaya Gegis

Uluslararasi Pazarlama Aragtirmasina Dair Temel Kavramlar
Uluslararasi Pazarlama Aragtirmalarinin Kapsami ve Niteligi
Uluslararas| Pazarlamada Bilgi Kaynaklari

Uluslararasi Pazarlama Aragtirmasi Sireci

Uluslararasi Pazarlama Arastirmalarina Dair Ornek Vakalar
Uluslararasi Pazarlama Aragtirmalarinda Karsilagilan Zorluklar
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Uluslararasi Pazarlama Arastirmalarinda Karsilagilan Zorluklara Dair Vaka incelemeleri

-
o

Uluslararasi Pazarlarda izenebilecek Urtin Politikalari

5N
N

Uluslararasi Pazarlarda Dagitim Kanallarinin Segimi ve Politikalar

-
N

Uluslararasi Pazarlarda Fiyatlandirma Stratejileri ve Fiyatiandirma Zorluklari
Uluslararasi Pazarlarda lletisim Stireci

N N
2 ®

Uluslararasi Pazarlama Aragtirmalarinda Yeni Yaklagimlar

Ders is Yiikii

Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim

Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim calismasi
Onceden planlanmis 6zel beceriler

Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel distinme, soru gelistirme

Dinleme ve anlamlandirma

Ara Sinav1

Final

Odev (Sunum)

Program Ciktilar

Uluslararasi ticaretin baglica teorilerine ve terminolojisini vakif olabilmek

Gumrik islemlerine vakif olabilmek

Uluslararasi finans ve muhasebe bilgisini is hayatina uygulayabilmek

Bilgisayar ve gerekli paket program kullanim becerisine sahip olabilmek

Avrupa Birligi ve Turkiye’nin dis ticaret yapisini analizedebilmek

Uluslararasi pazarlamanin temel mantigini kazandirabilmek

Dis ticaretin yasal gergevesini olugturan baglica hukuk kurallari ve mevzuatiar dikkate almak
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Uluslararasi lojistik ve tagimacilik konularina vakif olabilmek

10 Uluslararasi platformlarda galisabilecek nitelik ve yeterliliklere sahip olabilmek

11 S640 ve yazl olarak etkin iletisim becerilerini kullanabilmek

12 Dus ticaretile ilgili ulusal ve uluslar arasi gergcevede guincel ve ekonomik gelismeleri takip edebilmek

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligy)

Ders Ogrenme Giktisi PC1 PC2 PC3 PC4 PC5
Uluslararasi pazarlama ve kiresel pazarlama anlayislar ayrigtirlir. - - - -
Uluslararasi pazarlara giris stratejileri incelenir. - - - -
Uluslararasi pazarlama gevresi tanimlanir. = = - -
pazarlama aragtirmasi égrenilir - - - -

Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar

Sinif Dis1 Calisma
Beyin Firtinasi
Vaka Calismasi
Tartismali Ders
Ders

Ders is Yiikii:
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5):

Dis ticaret firmalarinin karsilasabilecedi riskleri degerlendirme ve analiz edebilme becerisine sahip olabilmek

Siiresi (Saat)

A0 D NON W o

232
9,10

PC6 PC7 PC8 PC9 PC10 PC11

ihracattan uluslararasi Pazarlamaya Gegis/ Uluslararasi Pazar Aragtirmalarihracatta Uygun Uriiniin Gelistiriimesi/Uluslararasi Pazarlama

Sayisi

4
12
12
12
12
1
1
1

PG12



https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/350952
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