BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
OSMANELI MESLEK YUKSEKOKULU

DIS TICARET

(2023-2024) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama MOS203 2 2+0 2,0 Segmeli

Birim B&lim Dis Ticaret - On Lisans (ylizyiize eitim)

Amac Pazarlama ilkelerinin ve pazarlamada yonetsel uygulamalarin kawanmasi

Pazarlamaile ilgili Temel Kawamlar; Pazarlama Fonksiyonlari; Pazarlamada Karar Verme; Pazarlama Planlamasi; Pazarlama Yonetim
Ders Igerigi Sireci; Pazarlamanin Cewe Kosullari; Satin Ama Dawanislari; Hedef Pazar Kararlari; Pazarlama karmasi Elemanlarina iliskin Kararlar,
Pazarlama plani; Pazarlama Faaliyetlerinin Denetimi

Ders Kaynaklari Pazarlama Ilkeleri, ismet Mucuk, Tirrkmen Kitabevi, istanbul,2017.

Hafta Konu

1 Pazarlamanin Tanimi, Kapsami, Gelisimi, Pazarlama Kawami ve Yeni Trendler

2 Tuketici Pazarlari ve Tiiketici Davraniglari

3) Pazarlama Cewresi, Stratejik Planlama ve Pazarlamanin Rolu

4 Pazarlama Arastirmasi ve Bilgi Sistemi

5 Endustriyel Pazarlar ve Uluslararasi Pazarlar

6 Pazar Bolimlendirme, Hedefleme, Konumlandirma ve Satis Tahminleri

7 Uriin

8 Tutundurma (Pazarlama Iletigimi)

9 Pazar Bélimlendirme

10 Kisisel Satis ve Satis Gelistirme

1" Reklam ve Halkla lligkiler

12 internette Pazarlama ve Dogrudan Pazarlama

13 Hizmet Pazarlamasi

14 Dagitim: Dagitim Kanallari, Tedarik Zinciri Yonetimi ve Lojistik

Ders s Yiiki Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma Ders 2 13
Ara Sinav1 5 1
Odev1 10 1
Final 5 1

Ders s Yiikii: 184
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 7,22

Program Ciktilari

Gumrik islemlerine vakif olabilmek

© 0 N O O b~ WN -

Uluslararasi ticaretin baglica teorilerine ve terminolojisini vakif olabilmek

Uluslararasi finans ve muhasebe bilgisini is hayatina uygulayabilmek
Bilgisayar ve gerekli paket program kullanim becerisine sahip olabilmek
Avrupa Birligi ve Turkiye’nin dis ticaret yapisini analizedebilmek
Uluslararasi pazarlamanin temel mantigini kazandirabilmek

Dis ticaretin yasal gercevesini olusturan baslica hukuk kurallar ve mevzuatiar dikkate almak

Dis ticaret firmalarinin karsilasabilecedi riskleri degerlendirme ve analizedebilme becerisine sahip olabilmek
Uluslararasi lojistik ve tagimacilik konularina vakif olabilmek

10 Uluslararasi platformlarda galisabilecek nitelik ve yeterliliklere sahip olabilmek

11 S640 ve yazl olarak etkin iletisim becerilerini kullanabilmek

12 Dus ticaretile ilgili ulusal ve uluslar arasi gercevede guincel ve ekonomik gelismeleri takip edebilmek

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligy)

Ders Ogrenme Ciktisi

Mesleki surecleri planlama ve uygulama becerisi
Disiplinlerarasi da dahil takimlarda ¢alisma becerisi

Mesleki uygulamada problemleri tanimlama ve ¢gézme becerisi
Gereksinimleri kargilayacak bigimde bir siireci yonetme becerisi
Teorik alan bilgilerini uygulamada kullanabilme becerisi.

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/370713
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