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iINSAAT MUHENDISLIGI
(2024 - 2025) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama TOS201 3 2+0 3,0 Segmeli
Birim B&lim ingaat Mihendisligi - Lisans (Yiiz yize )
Amag Bu dersin an"waC|., égrencinin isletmenin birfonlfsiyonu olan pazarlamanin gewresini ve dinamiklerini 6grenmesini saglayarak bunlarin
pazarlama ydnetimince anlamlandirmasini saglamaktir.
Bu derste, pazarlama ile ilgili temel kawamlarin tanimlanmasi, pazar gewresinin ve pazar cevresini etkileyen faktorlerin belirenmesi, tiketici
Ders Igerigi davramgla'mr'un anlamlandmlmas|,..paz.zlr1amglpi.!gi sis.temleri ve pazarlama aragtirmasi sUrecirIir'l. irdelenmesi, pazar deUn]Iendirme, hedef
pazar segimi ve konumlandirma sirecinin yuritilmesi ve pazarlama karmasi elemanlari olan run, fiyat, tutundurma ve dagitim konulari
incelenecektir.
Torlak, Omer, Remz Altunisik ve Suayip Ozdemir (2016), Pazarlama llkeleri ve Yénetimi, Beta Yayincilik. ,
Pazarlama llkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Ders Kaynaklar Pazarla_ma Stratejileri_ Y('jne.tsel Bir Yakla§|m Omer TORW ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, Istanbul 2009.,
Mucuk, |., Pazarlama likeleri, 17.Baski, Turkmen Kitabewi, 2009.,
Korkmaz, S., Eser, Z, O#tirk, S.A, Isin, F.B. Pazarlama, Siyasal Kitabevi, 2010., Pazarlama llkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Pazarlama Stratejileri Yonetsel Bir Yaklagim Omer TORLAK ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, Istanbul 2009.
Hafta Konu
1 Pazarlamaya Girig
2 Pazar ve Pazarlama Cewresi
3 Tlketici Davraniglari
4 Pazarlama Bilgi Sistemi ve Pazarlama Aragtirmasi
5 Pazar Bolimlendirme, Hedef Pazar Segimi ve Konumlandirma
6 Pazarlama Karmasi Elemanlari 1- Uriin Yonetimi
7 Pazarlama Karmasi Elemanlari 2- Fiyat ve Fiyatlandirma
8 Ara Sinav
9 Pazarlama Karmasi Elemanlari 3- Tutundurma Cabalari
10 Pazarlama Karmasi Elemanlari 4- Dagitim Kanallari
1" Glincel Pazarlama Konulari-1
12 Giincel Pazarlama Konulari-2
13 Glincel Pazarlama Konulari-3
14 Giincel Pazarlama Konulari-4
Ders is Yukii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 1 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 2 14
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, durumlari igsleme, soru gelistirme, yorumlama, sunum Slo[i] 4 3
Ara Sinav1 8 1
Final 15 1
Odev (Sunum) 6 1
Ders is Yiikii: 83
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 3,25
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Matematik, fen bilimleri ve kendi dallari ile ilgili mihendislik konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamali bilgileri miihendislik

¢oziimleri igin beraber kullanabilme becerisi kazanir.

Mihendislik problemlerini saptama, tanimlama, formiile etme ve ¢dzme becerisi; bu amagla uygun analitik ydntemler ve modelleme tekniklerini segme ve uygulama
becerisi kazanir.

"Bir sistemi, sistem bilesenini ya da siireci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak tizere gercekgi kisitlar altinda tasarlama becerisi; bu dogrultuda modern
tasarim ybntemlerini uygulama becerisi elde eder.

Mihendislik uygulamalari igin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolgjilerini etkin kullanma becerisi kazanir
Bireysel olarak ve gok disiplinli takimlarda etkin galigabilme becerisi, sorumluluk alma 6zglvenine ulagir.

Bilgiye erisebilme ve bu amagcla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi kazanrr.

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izeme ve kendini stirekli yenileme becerisi elde eder.

Tirkge s64U ve yazli etkin iletisim kurma becerisi; en azbir yabanci dil bilgisi kullanabilir.

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, cewre ve is guvenligi konularinda biling; mihendislik uygulamalarinin hukuksal sonuglari hakkinda farkindalik
kazanrr.

Mihendislik ¢éziimlerinin ve uygulamalarinin ewrensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikgilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin sorunlari hakkinda bilgi sahibi olur.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Giktis: PG1 PC2 PC3 PG4 PG5 PC6 PC7 PC8 PC9 PC11
Pazar gewresini olusturan faktorleri analizeder ve pazarlama yonetimi agisindan anlamlandirir. = = = = - - - - - -
Pazarlama karmasi(Urun, fiyat, tutundurma, dagitim) bilesenleri tanir ve analizeder. - - - - - - - - - -
Pazarlamaile ilgili kavramlari tanimlar. = = = - - - - - - -
Pazar bolimlendirme, hedef pazar segimi ve konumlandirma sirecini anlar ve éreklendirir. - - - - - - - - - -
Tlketici davaniglarinin sebeplerini anlatir, yorumlar ve pazarlama programlarini olusturur. - - < = = = - - - -

Ortalama Deger - - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/374014


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/374014
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