BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
BOZUYUK MESLEK YUKSEKOKULU

PAZARLAMA
(2023-2024) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama llkeleri Il PZL102 2 3+1 6,0 Zorunlu
Birim B&lim Pazarlama - On Lisans (Yizyiize egitim)
Amac Pazarlamanin temel ilkeleri ile kullanim alanlari hakkinda gereken bilgi ve becerileri kazandirmaktir.

Pazar bélimlendirme; Pazar hedeflemesi ve konumlandirmasi; Pazarlama karmasi elemanlari (Urlin, fiyatlama, tutundurma, dagitim);

Ders leerigi pazarlama ve toplum; sosyal sorumluluk ve pazarlama etigi.
Ders Kaynakiar Ntunl?lk, Remz, Ozdemir, $uay|p ve Torlak Omer (2096), l\/bder.n Pazarlama, Degisim Yayinevi.,
Erdogan, Z. (2014). Pazarlama - likeler ve Yonetim, Ekin Yayinevi.

Hafta Konu

1 lletisim ve Tutundurma Cabalar

2 Reklam Kawrami

3 Satis Tesvik (Promosyon)

4 Kigisel Satig Turleri

5 Fiyatlandirma: fiyat kavram, fiyatlamay: etkileyen faktorler

6 Fiyattamanin amaglari. Fiyatlama sureci, fiyatlama politikalar ve fiyatlama yéntemleri.

7 Dagitim ve Dagitim Kanallari

8 Dagitm Kanali Stratejileri

9 Toptancilik ve perakendecilik

10 Stratejik Pazarlama Planlamasi Sureci

1" Dogrudan Pazarlama

12 Sosyal Sorumluluk ve Etik

13 Pazarlamada Denetim

14 Pazarlamada Giincel Omek Olaylar-Vaka Calismasi

Ders Is Yiikii Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar Siiresi (Saat) Sayisi
Ara Sinav1 8 1
Final 10 1

Ders s Yiikii: 18
AKTS (Ders s Yiikii / 25.5): 0,71

Program Ciktilari
1 Aannfailgili guincel ve teorik bilgilere sahip olmalidir.
2 Aanlailgili edindirdigi bilgi ve becerileri problem ¢dzmede kullanabilme, analitik ve stratejik distinerek uygulamaya gegirebilme de katkis1 6Gnemlidir.

3 Aanla ilgili edindirdigi bilgiler cergevesinde bir isletmenin ¢ewvresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilmesine katkisi
Onemlidir.

4 Uygulama safhalarinda bilgilerini disiplinler arasi degerlendirebilirler.

5 Aanlailgili konularda ekip ¢aligmasinin getirecegi sorumluluklara agiktir.

6  Ogrenciler girisimcilik ve liderlige her zaman agiktrr.

7 Aaniileilgili edindigi bilgi ve beceriler diizeyindeki dugtincelerini ve dnerilerini ilgililere yazli ve s6zU olarak aktarir.

8  Biryabanci dili alanla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazli olarak anlayabilmeli ve kullanabilmelidir.

9  Avrupa Dil Portféyti A2 Genel Diizeyinde (en azalanindaki bilgileri takip edebilecek ve meslektaglari ile iletisim kurabilecek kadar) yabanci dil bilgisine sahiptir.
10 Alaninin gerektirdidi en az Arupa Bilgisayar Kullanma Lisansi Temel Diizeyinde bilgisayar yazlimt ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.

11 Sosyal haklarin ewenselligi, sosyal adalet, kalite ve kiilturel degerler ile gewe koruma, is saghgdi ve guvenligi konularinda yeterli bilince sahiptir.

12 Aannfailgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutarak etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilir.

13 Aanlailgili konularda edindirdigi bilgi ve becerileri stirekli gelistirerek ve alanla ilgili yenilik ve gelismeleri takip ederek dmir boyu 6grenmeye agik olur.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

P¢ PG PG PG PC PG PC PG PG PC PC PG
Ders Ogrenme Ciktisi 1 2 3 4 5§ 6 7 8 9 10 N 12
Ogrenciler tirtin ve marka ile ilgili stratejileri agiklar. = = S S = = = = - - - -
Ogrenciler fiyat ve tutundurma kavramlarini ve agiklar. - - - - - - - - - - - -
Ogrenciler Pazarlama karmasi elemanlarini tanimlar = = = - - - - - - - - -

Ogrenciler pazarlama yoneticilerinin uygulayabildigi pazarlama karmasi stratejilerini
aciklayabilir.
Ogrenciler dagitimla ilgili kavramlari ve dagitim kanalindaki aracilari agiklar = - - - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/377397
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