BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
BOZUYUK MESLEK YUKSEKOKULU

PAZARLAMA
(2024 - 2025) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Dogrudan Pazarlama PZ1218 4 3+0 3,0 Segmeli
Birim Bolum Pazarlama - On Lisans (Yiz yiize)
Amag Dersin amaci, dogrudan pazarlamada temel kavramlari ve temel bilgileri 6gretmektir. Ayrica bu bilgiler isiginda, dgrencilere dinyadaki ve

Ulkemizdeki dogrudan pazarlama uygulamalarini analizedebilme yetenedi kazandirabilmektir.
Dogrudan Pazarlama Kawrami, Ozellikleri, Ustiin Yénleri, Endiistriyel Pazarlarda Uygulanmasi, Stratejik Pazarlama Planlamasi, Dogrudan

Ders lgerigi Pazarlamada Kullanilan Stratejiler, Dogrudan Pazarlamada Kullanilan Araglar, Dogrudan Pazarlamanin Uygulanmasi.
Ders Kaynakiar Tavmargen, ige Pimar. 2010, "Eiogrudan Pazarlama", Seckin YaylnC|I|.k, 5. Baski, Ankara.,
Wunderman, Lester. 2006, "Dogrudan Pazarlamanin Kurucusu", Mediacat Yayinlari.

Hafta Konu

1 Dersin tanitimi ve dersle ilgili temel bilgilerin verilmesi

2 Dogrudan Pazarlama Kawrami, Kapsami

3 Dogrudan Pazarlama Kawami, Kapsami (Devam)

4 Dogrudan Pazarlamanin Ozellikleri, Ustiin Yénleri

5 Dogrudan Pazarlamanin Gelisimi ve Gelisimini Etkileyen Faktorler

6 Dogrudan Pazarlama ile Modern Pazarlama Arasindaki lligkiler, Farkliliklar

7 Dogrudan Pazarlamanin Tercih Edilme Nedenleri

8 Dogrudan Pazarlamada Basarili Oima Stratejileri

9 Endustriyel Pazarlarda Dogrudan Pazarlama Uygulamalari

10 Dogrudan Pazarlamada Stratejik Pazarlama Uygulamalari

11 Dogrudan Pazarlamada Kullanilan Stratejiler ve Glincel Yaklagimlar

12 Dogrudan Pazarlamada Kullanilan Araglar ve Ozellikleri

13 Dogrudan Pazarlamada Kullanilan Araglarin Segimi

14 Dogrudan Pazarlamada Giincel Omek Uygulamalar

Ders ls Yukii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 1 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 3 14
Onceden planlanmis 6zel beceriler Vaka Calismasi 1 14
Ara Sinav1 1 1
Final 1 1

Ders is Yiikii: 72
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 2,82

Program Ciktilari

Aaniya ilgili glincel ve teorik bilgilere sahip olmalidir.
Aanlailgili edindirdigi bilgi ve becerileri problem ¢dzmede kullanabilme, analitik ve stratejik dlistinerek uygulamaya gegirebilme de katkis1 6Snemlidir.

Aanla ilgili edindirdigi bilgiler cercevesinde bir igletmenin ¢ewresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilmesine katkisi
Snemlidir.

Uygulama safhalarinda bilgilerini disiplinler arasi degerlendirebilirler.

Alanla ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecegi sorumluluklara agiktir.

Ogrenciler girisimcilik ve liderlige her zaman agiktir.

Aantile ilgili edindigi bilgi ve beceriler duzeyindeki distncelerini ve dnerilerini ilgililere yazil ve s62U olarak aktarir.

Bir yabanci dili alanla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazli olarak anlayabilmeli ve kullanabilmelidir.

Avrupa Dil Portféyt A2 Genel Diizeyinde (en azalanindaki bilgileri takip edebilecek ve meslektaslari ile iletisim kurabilecek kadar) yabanci dil bilgisine sahiptir.
Aaninin gerektirdigi en az Awupa Bilgisayar Kullanma Lisansi Temel Diizeyinde bilgisayar yazlimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.

Sosyal haklarin evrensellidi, sosyal adalet, kalite ve kiiltirel degerler ile cevre koruma, is sagligi ve gvenligi konularinda yeterli bilince sahiptir.

Aanya ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutarak etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilir.

Aanla ilgili konularda edindirdigi bilgi ve becerileri strekli gelistirerek ve alanla ilgili yenilik ve gelismeleri takip ederek Smur boyu 6grenmeye agik olur.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi PC1 PC2 PG3 PG4 PG5 PC6 PG7 PG8 PC9 PG10 PG11 PG12 PG13

Dogrudan pazarlama stratejilerini kavrayacak o o - - - - - - - - - - -
Dunyada ve Turkiye'de dogrudan pazarlama uygulamalarini analizedebilecek - - - - - - - - - - - - -
Dogrudan pazarlama kavramini, kapsamini, 6zelliklerini kavrayacak = s = = - - - - - - - - -
Dogrudan pazarlama ve modern pazarlama iliskisini, farkliliklarini 6grenecek - - - - - - - - - - - - -

Ortalama Deger - = = = = = = = - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/377485


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/377485
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