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METALURJI VE MALZEME MUHENDISLIGi
(2023-2024) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Pazarlama TOS201 1 2+0 3,0 Segmeli
Birim Bolim Metalurji ve Malzeme Miihendislidi - Lisans (Yiz yiize )
Amag Bu dersin an"waC|., égrencinin isletmenin birfonlfsiyonu olan pazarlamanin gewresini ve dinamiklerini 6grenmesini saglayarak bunlarin
pazarlama ydnetimince anlamlandirmasini saglamaktir.
Bu derste, pazarlama ile ilgili temel kawamlarin tanimlanmasi, pazar gewresinin ve pazar cevresini etkileyen faktorlerin belirenmesi, tiketici
Ders Igerigi davramgla'mr'un anlamlandmlmas|,..paz.zlr1amglpi.!gi sis.temleri ve pazarlama aragtirmasi sUrecirIir'l. irdelenmesi, pazar deUn]Iendirme, hedef
pazar segimi ve konumlandirma sirecinin yuritilmesi ve pazarlama karmasi elemanlari olan run, fiyat, tutundurma ve dagitim konulari
incelenecektir.
Pazarlama Ilkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Pazarlama Stratejileri Yonetsel Bir Yaklagim Omer TORLAK ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, Istanbul 2009.,
Mucuk, |., Pazarlama likeleri, 17.Baski, Turkmen Kitabewi, 2009.,
Ders Kaynaklari Korkmaz, S., Eser, Z, Oztlrrk, S.A, Isin, F.B. Pazarlama, Siyasal Kitabevi, 2010.,
Torlak, Omer, Remz Altunisik ve Suayip Ozdemir (2016), Pazarlama llkeleri ve Yonetimi, Beta Yayincilik. ,
Pazarlama llkeleri Ders Notu B.Zafer ERDOGAN 2011,
Pazarlama Stratejileri Yonetsel Bir Yaklagim Omer TORLAK ve Remz ALTUISIK, Beta Yayinlari, Istanbul 2009.
Hafta Konu
1 Pazarlamaya Giris
2 Pazar ve Pazarlama Cewesi
3) Tlketici Davraniglar
4 Pazarlama Bilgi Sistemi ve Pazarlama Aragtirmasi
5 Pazar Bélimlendirme, Hedef Pazar Segimi ve Konumlandirma
6 Pazarlama Karmasi Elemanlari 1- Uriin Yonetimi
7 Pazarlama Karmasi Elemanlari 2- Fiyat ve Fiyatlandirma
8 Ara Sinav
9 Pazarlama Karmasi Elemanlari 3- Tutundurma Cabalari
10 Pazarlama Karmasi Elemanlan 4- Dagitim Kanallar
1" Glincel Pazarlama Konulari-1
12 Giincel Pazarlama Konulari-2
13 Glincel Pazarlama Konulari-3
14 Giincel Pazarlama Konulari-4
Ders is Yukii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Stiresi (Saat) Sayisi
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, durumlari isleme, soru gelistirme, yorumlama, sunum So2u 4 3
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 1 14
Dinleme ve anlamlandirma Ders 2 14
Ara Sinav 1 8 1
Final 15 1
Odev (Sunum) 6 1
Ders is Yiikii: 332
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 13,02

Program Ciktilar
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Matematik, Fen Bilimleri ve Metalurji ve Malzeme Mihendisligi ile ilgili konularda glincel ve teorik bilgilere sahiptir.
Aaniya ilgili edindigi bilgi ve becerileri problem ¢ézmede kullanir, analitik ve stratejik distnerek uygular.
Bagimsiz calisma yetisine sahiptir.

Ekip calismasi ve disiplinlerarasi ¢aligmaya agiktir.

Girigimcilik ve liderlik becerileri gelismigtir.

Yasam boyu 6grenmenin dnemini bilir, alaniyla ilgili yenilik ve gelismeleri takip ederek bilgi ve becerilerini strekli gelistirir.
Alaninda edindigi bilgiyi elestirel bir yaklagimla degerlendirir.

Tirkge s62U ve yazl etkin iletisim kurar.

Bir yabanci dili yazli ve s62 olarak Avrupa Dil Portféyi B1 diizeyinde kullanir.

Alaninin gerektirdigi bilisim teknolojilerini ileri dizeyde kullanir.

Mesleki, etik ve toplumsal sorumluluk bilincine sahiptir.

Metalurji ve Malzeme Mihendisligi konularinda karigilagilan problemlerin ¢ézimu igin deney tasarlama, deney yapma, veri toplama, analizetme ve yorumlama
becerilerine sahiptir.

Metalurji ve Malzeme Mihendisligi uygulamalarinda kargilasilan problemlerin ¢dziimu igin gerekli teknikleri ve araglar kullanir.
Metalurji ve Malzeme Mihendisligi uygulamalarinin toplum, gewre ve saglik Uzerindeki etkilerini bilir.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)
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Pazar gewresini olugturan faktorleri analizeder ve pazarlama yonetimi agisindan
anlamlandirir.

Pazarlama karmasi(lrlin, fiyat, tutundurma, dagitim) bilesenleri tanir ve analizeder. -l -l -] - - - - -1- - - - - -
Pazarlamaile ilgili kawamlari tanimlar. o o o = - - - - - - - - - -

Pazar bolimlendirme, hedef pazar segimi ve konumlandirma sirecini anlar ve
orneklendirir.

Tiketici dawaniglarinin sebeplerini anlatir, yorumlar ve pazarlama programlarini
olusturur.

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/392846
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