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Ara Sinav1 8 1
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Ders g Yiikii: 51
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Program Ciktilari

1 Pazarlama, tibbi terimler ve ilag icerikleri ile ilgili konularinda yeterli altyapiya sahip olma; bu alanlardaki kuramsal ve uygulamal bilgileri alaninda beraber kullanabilme
becerisi,

2 Aanlailgili problemleri saptama, tanimlama, formtile etme ve ¢ézme becerisi; bu amagla uygun giincel ydontemleri ve modelleri segme ve uygulama becerisi,

3 Bir sistemi, sistem bilesenini ya da sureci analizetme ve istenen gereksinimleri karsilamak tizere gergekgi kisitlar altinda anlama becerisi; bu dogrultuda modern satis
yontemlerini uygulama becerisi,

Satis Yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari segme ve kullanma becerisi; bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisi,

Bireysel olarak ve ¢ok disiplinli akimlarda etkin calisabilme becerisi, sorumluluk alma ézgiiveni,

Bilgiye erisebilme ve bu amagcla kaynak arastirmasi yapabilme, veri tabanlari ve diger bilgi kaynaklarini kullanabilme becerisi,

Yasam boyu 6grenmenin gerekliligi bilinci; bilim ve teknolojideki gelismeleri izieme ve kendini stirekli yenileme becerisi,

Tirkge s64U ve yazli etkin iletisim kurma becerisi; en azbir yabanci dil bilgisi

Proje yonetimi, isyeri uygulamalari, calisanlarin saghgi, cewe ve is guivenligi konularinda biling; uygulamalarinin hukuksal sonuglar hakkinda farkindalik,

10 Program alaninda gergeklesen uygulamalarin ewrensel ve toplumsal boyutlardaki etkilerinin bilincinde olmak; girisimcilik ve yenilikgilik konularinin farkinda olmak ve
¢agin saglik sorunlari hakkinda bilgi sahibi olmak,
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1" Analitik disiince ile modem satis yontemlerini uygular, satis yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve araglari seger ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma
becerisini sergiler.

12 Tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin kayit tutar ve rapor hazarlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim asamalarina katilr.
13 llag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
14 Micudun normal isleyisi ve hastalik olusum mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar arasinda iligki kurar.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligj)

Ders Ogrenme Giktisi PC1 PGC2 PGC3 PG4 PG5 PGC6 PC7 PC8 PGC9 PC10 PGC11 PGC12  PC13 PC14

Ortalama Deger - - - - = S > - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/422253


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/422253

	BİLECİK ŞEYH EDEBALİ ÜNİVERSİTESİ
	PAZARYERİ MESLEK YÜKSEKOKULU
	TIBBİ TANITIM VE PAZARLAMA
	(2024 - 2025) Ders Bilgi Formu
	Program Çıktıları
	Ders Öğrenme Çıktısı - Program Çıktıları (1 -5 Puan Aralığı)


