Ders Adi Kodu Yaryil
TezCalismasi PAZ5000
Birim B&lim Uretim Yénetimi ve Pazarlama - YL - Lisanstistii (Yiiz yiize egjitim )
Amac Ogrencinin ézgiin arastirma yapma yeteneginin gelistiriimesi.
Ders Igerigi Teorik galigma, Nicel ve Nitel arastirma yontemleri.
Ders Kaynaklari Internet kaynaklari, Glincel makaleler, Giincel raporlar, Bilimsel dergi ve kitaplar, Elektronik dergiler
Hafta Konu
1 Bilimsel Yontem ve Bilimsel Bilgi
2 Aanyazinin taranmasi
3) Alanyazinin taranmasi
4 Tez Onerisinin Geligtiriimesi
b Tezdnerisinin sawunulmasi
6 Verilerin toplanmasi
7 Verilerin toplanmasi
8 Verilerin géziimlenmesi
9 Verilerin gdzimlenmesi
10 Sonuglarin yorumlanmasi
1" Sonuglarin yorumlanmasi
12 Arastirmanin uygun bigimde raporlastirimasi
13 Arastirmanin uygun bigimde raporlastirimasi
14 Ozdegerlendirme
Ders ls Yikii

Dinleme ve anlamlandirma
Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim

LISANSUSTU EGITIMENSTITUSU

URETIM YONETIMi VE PAZARLAMA - YL

(2025 - 2026) Ders Bilgi Fommu

Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisinme, soru gelistirme

Onceden planlanmis 6zel beceriler
Onceden planlanmis 6zel beceriler
Ara Sinav1

Odev1

Final

Program Ciktilar

Pazarlama yonetimi temel kavramlarini tanimlayabilmek
Uretim yonetimi temel kawramlarini tanimlayabilmek
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Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi PC1 PC2 PC3
LiteratlirGi tarar 5 5 4
Verileri toplar 4 5 5
Verilerin toplanmasi 5 5 5

Ortalama Deger 467 5 467

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/440040

PG4
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4,67

isletmenin makro ve mikro pazarlama gewresi sorunlarini tanimlayip géziimleyebilmek

PG5

4,33

BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI

T+U Saat

0+1

AKTS
20,0

Galisma Tiirii / Ogretim Metotlar

Ders

Sinif Dis1 Calisma
Tartigmali Ders
Problem C6zme
Vaka Calismasi

Rekabet ortaminda pazarlama firsat ve tehditleri belilemek ve bunlara uygun stratejiler gelistirebilmek
Mkro ve makro pazarlama gewresi Uyeleriyle iletisim, koordinasyon ve bilgi paylagimini saglayabilmek
11 lsletme sorunlarini sayisal karar verme tekniklerini kullanarak belilemek ve ¢éziim sunmak

PG6

o

4,33

Glncel pazarlama sorunlarinin ¢géziimiinde pazarlama teorisi ve teorik yaklagimlarin rolini belirleyebilmek
Pazarlama teorilerinin farkli kiltirel yapilarda nasil uygulandigini belirleyebilmek

Klasik ve giincel pazarlama teorileri arasindaki farklilik ve iliskileri tanimlayarak degerlendirmek
Pazarlama ybnetiminde bilgi sistemlerinden faydalanarak pazarlama bilgisi toplamak ve analizedebilmek
Tedarik zinciri ve lojistik faaliyetlerinin ydnetimi ve entegrasyonu becerisi
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4,67

Ders s Yiikii:
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5):

PGS

4,67

PG9

4,33
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13,73

PG10

4,67

Z/S

Zorunlu

Siiresi (Saat)

350

Sayisi

4,67


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/440040

	BİLECİK ŞEYH EDEBALİ ÜNİVERSİTESİ
	LİSANSÜSTÜ EĞİTİM ENSTİTÜSÜ
	ÜRETİM YÖNETİMİ VE PAZARLAMA - YL
	(2025 - 2026) Ders Bilgi Formu
	Hafta
	Program Çıktıları
	Ders Öğrenme Çıktısı - Program Çıktıları (1 -5 Puan Aralığı)


