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Ders Adi Kodu Yarnyil T+U Saat AKTS
Uluslararasi Pazarlama iSL454 8 3+0 5,0
Birim B&lim isletme - Lisans (Yiiz yiize egitim)

Z/S

Secmeli

Ogrencilerin, uluslararasi pazarlarin analiz, pazarlama stratejilerinin gelistiriimesi ve ithalat/ihracat iglemlerinin yénetilmesi konularinda

Amac guincel uygulamalar, yeni gelismeler ve farkli gewesel faktorleri de géz 6niinde bulundurarak, kirresel rekabet kosullarinda kendilerine
avantaj yaratacak bilgi donanimlarini artirmaktir.
Uluslararasi pazarlama cewvresi, potansiyel pazarlarin analizi, pazarlama stratejilerinin gelistiriimesi, uluslararasi pazara uygun olarak
Ders Igerigi pazarlama karmasinin programlanmasi ve uluslararasi pazarlama sirecinin denetlenmesine iligkin ilke, ydntem ve uygulamalar
konusunda anlatim, sinifici tartisma ve 6grenci projelerinin sunumlari.
Ders Veren Dog. Dr. Buket BORA SEMiZ
Akat, Omer, Uluslararasi Pazarlama Karmasi ve Yénetimi, 5. Baski, Ekin Kitabevi, 2004. ,
Bradley, Frank, Uluslararasi Pazarlama Stratejisi, Bilim ve Teknik Kitabevi, 2002. ,
Ders Kaynakiar Ntlnba§ak,. Ipek ve digerleri, Kiiresel Pa.zarlama Ybngtimi, Bet? Yayinlari, 2001. , .
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Hafta Konu
1 Uluslararasi Pazarlamaya Girig (Tanim, Kapsam, Temel Kawamlar, Uluslararasi Pazarin Ozellikleri ve Pazarlamay Etkileyen Cewresel Faktorler)
2 Uluslararasi Ticaret Uzerinde Etkili Anlagma ve Orgiitler, Cokuluslu isletmeler, Uluslararasi Pazarlarda Rekabetin Boyutlari
3 Uluslararasi Pazarlama Aragtirmalarinin Faydalari, Niteligi, Orgiittenmesi, Siniflandirimasi ve Uluslararasi Pazarlarda Bilginin Toplanmasi
4 Pazarlama Planlamasi, Uluslararasi Pazarlara Giris Stratejileri, Uluslararasi Pazarlama Programlari, Organizasyon ve Kontrol
5 Uluslararasi Pazarda Pazar Bélimlendirme, Boliimlendirmede Kargilagilan Sorunlar, Bélimlendirme llkeleri, Hedef Pazar Secim Stratejileri
6 Uluslararasi Pazarlamada Mamul Politikalari, Yeni Mamul Gelistirme, Mamul Karmasi Kararlari, Mamul Hayat Seyri
7 ARASINAV/ GRUP PROJELERININ TESLIM
8 Uluslararasi Pazarlarda Alternatif Mamul Politikalari, Ambalajlama ve Markalamanin Onemi, Satis Sonrasi Hizmetler ve Garantiler
9 Uluslararasi Pazarlamada Fiyatlama Politikalari, Fiyatlama Hedefleri, Fiyatlama Yontemleri
10 Yeni Mamul Fiyatlama Stratejileri, Psikolojik Fiyatlandirma Yontemleri, Transfer Fiyatlandirmasi
11 Uluslararasi Pazarlarda Dagitim Kanallarinin Secimi, Uygulanabilecek Dagitim Politikalari ve Dagitim Kanallarinin Yonetimi
12 Uluslararasi Pazarlamada lletisim Siireci, Tutundurma Stratejisi, Tutundurma Yéntemleri
13 ithalat ve ihracat islemleri Yénetimi (Satis Anlasmalari, ithalat islemlerinin Yonetimi, Ihracat islemlerinde Kullanilan Belgeler, Ihracat Tiirleri)
14 Final Sinav
Galigma Tiirii / Ogretim Siiresi
Ders Is Yiikii Metotlar (Saat) Sayisi
Onceden planlanmis 6zel beceriler Problem Cézme 1 7
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme Tartigmali Ders 1 13
Dinleme ve anlamlandirma Ders 1 13
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim, elestirel diisiinme, soru gelistirme, yonetsel beceriler, Grup Calismasi 1 7
takim galismasi
Dinleme ve anlamlandirma, géZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢aligmasi Beyin Firtinasi 1 7
Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma, Biligsim, Dinleme ve anlamlandirma, ydnetsel beceriler Seminer 2 7
Onceden planlanmis 6zel beceriler Ozel Destek / Yapisal Omekler 1 13
Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme Kiglk Grup Tartigmasi 1 7
Onceden planlanmig ézel beceriler Vaka Calismasi 1 13
Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim Sinif Dis1 Calisma 1 13
Ara Sinav 1 6 1
Odev 1 10 1
Final 6 1
Odev (Sunum) 10 1
Ders Is Yiikii: 139
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 545



Program Ciktilari

Aan ile ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecedi sorumluluklara agik olma.

Girigimcilik ve liderligin 6nemini bilme.

Aan ile ilgili glincel ve teorik bilgilere sahip olma...

Aan ile ilgili konularda bireysel anlamda sorumluluga agik olma.

Bireysel bilgi ve becerileri ile alanla ilgili kisi ve kurumlara distinceleri yazli ve s62i olarak aktarabilme, onlara ¢6ziim 6nerisi sunabilme.

Aan ilgili konularda bilgi ve becerileri elestirel bir bakis agisiyla degerlendirme.

Alan ile ilgili edinilen bilgiler cercevesinde bir isletmenin gewresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilme.
Aan ile ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutabilme ve etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilme

© 0 N O g B~ WN -~

Cewreye, sosyal sorumluluga, kaliteye ve yenilikgilige her sart altinda 6nem verme.

-
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isletmenin i¢ ve dig gewresinde tim paydaslarini gézetecek sekilde iligkilerini diizenleyebilme ve yonetebilme.
Bir yabanci dili isletmecilik alaniyla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazil olarak anlayabilme.
Aanin gerektirdigi duizeyde bilgi ve iletisim teknolojilerini kullanabilme.
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Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Ciktisi PC1 PC2 PG3 PC4 PC5 PC6 PC7 PC8 PC9 PGC10 PC11 PC12

Uluslararasi pazarlama arastirmalarini planlar ve bilgi toplama yontemlerini kullanir. = = - - = - - - - - - -
Uluslararasi pazarlama gabalarini etkileyen gevresel faktorleri tanimlar. - - - - - - - - - - - -
Uluslararasi pazara giris stratejileri ve pazarlama planlari gelistirir. = o = 5 o - - - - - - -
Urtin, ambalaj, marka ve fiyatlama alternatifierini karslagtirir ve degerlendirir. - | - - - - - - - - - - B
Uluslararasi ticareti diizenleyen orgitlerin sorumluluklarini yorumlar. - - - - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir’200407
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