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3 3+0
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: Dersin amaci, 6grenciye pazarlama surecinin temel gorus ve ilkeleri hakkinda bilgi ve beceri verilmesinin saglanmasidir.
Pazarlama tanimi ve pazarlama ile ilgili kavramlar, Pazarlama Sistemi, stratejik planlama ve pazarlama sireci, Pazar bélimlemesi, Hedef
Pazar, Pazar Konumlandirmasi ve pazarlama Bilesimi Pazarlamanin Mkro Cewresi Pazarlamanin Makro Cewresi Uriin Kavrami ve {iriin
sinflandirmalari Uriin yagsam egrisi ve yeni Uriin gelistirme siireci Marka, ambalaj, etiket, kalite, garanti Fiyat ve fiyatlandirma yontemleri

Fiyat farklilastirma, psikolojik fiyatlandirma stratejileri Dagitim kanali ve kanal tyelerinin isleMeri dolayli ve dolaysizdagitim ve dagitim
kanalinda bittinlesme stratejileriToptancilik, perakendecilik ve fiziksel dagitim iletigim siireci ve reklam, satis 6zendirici araglar Satig

yonetimi ve kisisel satis.
Prof. Dr. Sevgi GONULLUOGLU
B. Zafer Erdogan- Pazarlama

Konu

Genel degerlendirme
Final sinav

Onceden planlanmis 6zel beceriler

Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme

Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim

Arastirma — yagsam boyu 6grenme, yazma, okuma

Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diistinme, soru gelistirme

Dinleme ve anlamlandirma

Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma, Bilisim, elestirel disiinme, soru gelistirme, yonetsel beceriler,

takim calismasi

Arastirma — yagsam boyu 6grenme, durumlari igsleme, soru gelistirme, yorumlama, sunum
Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim calismasi

G6dem/durumlari igsleme, Arastirma — yasam boyu 6grenme, yazma, okuma
Dinleme ve anlamlandirma, gézem/durumlari isleme

Ara Sinav 1
Final
Uygulama 1
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Aan ile ilgili gincel ve teorik bilgilere sahip olma...

Aan ile ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecedi sorumluluklara agik olma.
Girisimcilik ve liderligin dnemini bilme.

Aan ile ilgili konularda bireysel anlamda sorumluluga agik olma.

11 Biryabanci dili isletmecilik alaniya ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yazli olarak anlayabilme.
12 Aanin gerektirdigi diizeyde bilgi ve iletisim teknolojilerini kullanabilme.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

Ders Ogrenme Giktisi

Ogrenciler tiiketici ve endiistriyel pazari analiz edebilecekiir.

Galisma Tiirii / Ogretim
Metotlar

Problem Coézme

Tartigmali Ders

Sinif Dis1 Calisma
inceleme / Anket Calismasi
Kigtk Grup Tartigmasi
Ders

Grup Calismasi

S64i

Beyin Firtinasi
Saha/Araz Calismasi
Gosterim

Ders is Yiikii:
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5):

Bireysel bilgi ve becerileri ile alanla ilgili kisi ve kurumlara dugtnceleri yazli ve s62U olarak aktarabilme, onlara ¢6zim 6nerisi sunabilme.
Aan ilgili konularda bilgi ve becerileri elestirel bir bakis agisiyla degerlendirme.
Alan ile ilgili edinilen bilgiler cercevesinde bir isletmenin gewresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilme.
Aan ile ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutabilme ve etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilme
Cewreye, sosyal sorumluluga, kaliteye ve yenilikgilige her sart altinda 6nem verme.

isletmenin i¢ ve dis gevresinde tlim paydaslarini gézetecek sekilde iligkilerini diizenleyebilme ve ydnetebilme.

Siresi
(Saat)
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Zorunlu

153

Sayisi

PG1 PG2 PG3 PG4 PG5 PG6 PG7 PG8 PG9 PG10 PG11 PG12

Ogrenciler makro-mikro gewresel faktorler ile pazarlama arasindaki iliskileri agiklayabilecektir. - - - -

Ogrenciler pazarlama bilgi sistemleri ve pazarlama arastirmasi uygulamalarini taniyabilecektir. - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/342138


https://ebs.bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/342138

	BİLECİK ŞEYH EDEBALİ ÜNİVERSİTESİ
	İKTİSADİ VE İDARİ BİLİMLER FAKÜLTESİ
	İŞLETME
	(2023-2024) Ders Bilgi Formu
	Hafta
	Program Çıktıları
	Ders Öğrenme Çıktısı - Program Çıktıları (1 -5 Puan Aralığı)


