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BOZUYUK MESLEK YUKSEKOKULU

PAZARLAMA
(2023-2024) Ders Bilgi Formu

Ders Adi Kodu Yarlyll T+U Saat AKTS Z/S
Yeni Pazarlama Teknikleri Pz1.220 4 3+0 6,0 Zorunlu
Birim B&lim Pazarlama - On Lisans (Yiiz yiize egitim)
Amag Bu dersin. amaci, pazarlama ve pazarlam.a .ile. ilgili kavran?le.mn gelisen ve degisen cewre sartlarina gére giincellenmesi sonucunda ortaya
¢lkan yeni pazarlama kavam ve tekniklerinin incelenmesidir.
Ders Igerigi Degisen pazarlama uygulamalarina bagl olarak ortaya gikan yeni kawam ve teknikler 6grencilere 6rnek olaylarla anlatilarak sunulur.
« Varinli, inci ve Kahraman Cati (Editér), Glincel Pazarlama Yaklagimindan Segmeler, Detay Yay. 2008.,
* Cabuk, Serap and Mehmet I. Yagci (2003), Pazarlamaya Cagdas Yaklasim, Nobel Yayinlari., « Intemet kaynaklari ,
Ders Kaynakiar Pl (Paz"arlama ve lletisim Kiltrd IZ.).ergisi)", . Odabgsl, Yawiz(1999), TUketim.KUItUrU., Istanbul, $i§tem Yayncilik. ,
Torlak, O. (2012), Pazarlama Stratejileri "Yonetsel Bir Yaklasim", Beta Yayinewi, « MediaCat Dergisi,
* Doyle, Peter (Ceviri; Gillfidan Barig) (2003), Deder Temelli Pazarlama, Istanbul, MediaCat Yay. , « Kapital Dergileri ,
* Pazarlama Dunyasi Dergileri
Hafta Konu
1 Tanigma ve Ders tanitimi
2 Pazarlama Anlayslar, Pazarlamada Yeni Kavamlar
3 Gerilla Pazarlama Kavrami
4 Politik Pazarlama Kavrami
5 Sosyal Pazarlama Kawami ve Uygulamalari
6 iligki Pazarlamasi
7 Dijital Pazarlama ve Uygulamalari
8 Ara Sinav
9 Yesil Pazarlama Kawami ve Uygulamalari
10 Postmodern Pazarlama Kawrami
11 Viral Pazarlama ve Sosyal Medya Uygulamalari
12 Nesnelerin interneti ve Pazarlama
13 Veri tabanli Pazarlama ve Uygulamalari
14 Final Sinavi
Ders is Yikii Galisma Tiirii/ Ogretim Metotlar ~ Siiresi (Saat) Sayisi
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diistinme, soru gelistirme Tartigmali Ders 4 12
Dinleme ve anlamlandirma Ders 6 12
Dinleme ve anlamlandirma, gézZem/durumlari isleme, elestirel diisiinme, soru gelistirme, takim ¢alismasi Beyin Firtinasi 3 3
Onceden planlanmis 6zel beceriler Vaka Calismasi 1 12
Ara Sinav1 7 1
Odev 1 5 1
Final 10 1
Ders is Yikii: 163
AKTS (Ders is Yiikii / 25.5): 6,39

Program Ciktilari

Aaniya ilgili glincel ve teorik bilgilere sahip olmalidir.
Aanlailgili edindirdigi bilgi ve becerileri problem ¢dzmede kullanabilme, analitik ve stratejik dlstinerek uygulamaya gegirebilme de katkis1 6Snemlidir.

Aanla ilgili edindirdigi bilgiler cercevesinde bir isletmenin ¢ewresini ve mikro anlamda isletmenin kendisini degerlendirebilme ve sorunlari kavrayabilmesine katkisi
Snemlidir.

Uygulama safhalarinda bilgilerini disiplinler arasi degerlendirebilirler.

Alanla ilgili konularda ekip ¢alismasinin getirecegi sorumluluklara agiktir.

Ogrendiler girisimcilik ve liderlige her zaman agiktir.

Aantile ilgili edindigi bilgi ve beceriler duzeyindeki disuncelerini ve dnerilerini ilgililere yazili ve s62U olarak aktarir.

Bir yabanci dili alanla ilgili konularda bilgi sahibi olacak sekilde yaali olarak anlayabilmeli ve kullanabilmelidir.

Avrupa Dil Portféyt A2 Genel Diizeyinde (en azalanindaki bilgileri takip edebilecek ve meslektaslari ile iletisim kurabilecek kadar) yabanci dil bilgisine sahiptir.
Aaninin gerektirdigi en az Awupa Bilgisayar Kullanma Lisansi Temel Diizeyinde bilgisayar yazlimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.

Sosyal haklarin ewrensellidi, sosyal adalet, kalite ve kiiltirel degerler ile cevre koruma, is sagligi ve gvenligi konularinda yeterli bilince sahiptir.

Aanya ilgili konularda toplumsal refahi 6n planda tutarak etik degerlere uygun degerlendirme ve yorum yapabilir.

Alanla ilgili konularda edindirdigi bilgi ve becerileri strekli gelistirerek ve alanla ilgili yenilik ve gelismeleri takip ederek Smur boyu 6grenmeye acik olur.



Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Aralig)

PC PC PC PC PC PC PC
Ders Ogrenme Ciktisi 1 2 3 4 5 6 7 PG8PG9PC10 PC11 PC12 PC13
Ogrenciler bir cok farkli ve yeni uygulama érneklerini &grenirler. = = = = = - - - - - - - -
Ogrenciler Endistri 4.0 uygulamalarinin pazarlama karmasi elemanlarina etkilerini
dgrenirler
Ogrenciler gelisen teknolojinin tiiketim aligkanliklarina etkilerini dgrenirler. = = = = - - - - - - - - -
QOgrenciler pazarlama anlayiglarini ve giincel pazarlama kawramlarini égrenirler - - - - - - - - - - - - -

Ortalama Deger = = = = - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/358338
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