BILECIK SEYH EDEBALI UNIVERSITESI
SAGLIK BILIM_ERi FAKULTESI

SAGLIK YONETIMI
(2025 - 2026) Ders Bilgi Fommu

Ders Adi Kodu Yarly il T+U Saat
Biitinlesik Pazarlama Iletigimi SAY412 8 3+0
Birim Bolim Saglik Yonetimi - Lisans (Yiz Yize )
Amag Dersin amaci, butunlesik kurumsal iletisimin bir unsuru olarak buttinlesik pazarlama iletisiminin agiklanmasi ve 6grencinin butunlegik

pazarlama iletisimi strateji plani yaratmasi asamasinda altyapi olusturulmasidir.

Ders, 6grencilere pazarlama iletisimi stratejisi alaninda yer alan bilesenler ve distinceler hakkinda bilgi vermek tizere tasarlanmistir.
Ders Igerigi Butiinlesik Pazarlama iletigimi teorileri, kawamlari ve uygulamalarina odaklanan ders, reklam, satis promosyonu, halkla iligkiler, tanitim,

kisisel satig, dogrudan pazarlama ve interaktif pazarlama unsurlarini kapsar.

Ders Kaynaklar izzet Bozkurt, Biitiinlesik Pazarlama Iletigimi.

Hafta Konu
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Pazarlama iletisimi: tanimi ve gelisme nedenleri

Reklam

Reklam

Halkla iligkiler ve duyurum

Halkla iligkiler ve duyurum

Satis tutundurma ve kisisel satis

Satis tutundurma ve kisisel satis

Ara sinav

Uriin, fiyat ve dagitimin iletisim boyutu

Agizdan agiza iletisim ve pazarlama

Bitlinlesik pazarlama iletisiminde uygulama yaklagimlari ve yeni medya
Butunlesik pazarlama iletisiminde uygulama yaklasimlari ve yeni medya
Butlinlesik pazarlama iletisimi yonetimi

Bitunlesik pazarlama iletisimi yonetimi

Program Ciktilari
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Saglik Yonetimi egitim programi kapsaminda gerekli mesleki tim bilgiyi kawama becerisi kazanir.

Saglik Yonetimi programinda 6gretilen bilgileri uygulama becerisi kazanir.

Saglik Yonetimi programinin uygulamalarinda gereken gagdas bilgi, arag ve geregleri kullanabilme becerisi kazanir.
Mesleki bilgi ve beceriyi cagdas ve bilimsel gelismelere uyarlayabilme becerisi kazanir.

Toplumun saglik problemlerini tanimlama, modelleme ve ¢gézme becerisi kazanrr.

Tanimlanmis bir hedef dogrultusunda bir stireci ¢dzimleme ve ydnetim esaslarini planlama becerisi kazanir.
Saglik Yonetimi egitimini ulusal ve uluslararasi gergeve igerisinde dusiinebilme becerisi kazanir.

Saglik hizmetlerinin sunumundaki problemleri tanimlama, analizetme ve sonuglari yorumlama becerisi kazanir.
Disiplin ici ve disiplinler arasi takim ¢alismasi yapabilme becerisi kazanir.

Yénetimsel becerileri gelistirerek karar alma ve organize etme becerisi kazanir.

S62u ve Yazli iletisim becerileri kazanir.

Mesleki etik ve sorumluluk alma becerisi kazanir.

Kalite ve yeni teknolojiler konusunda bilgi sahibi olma ve kullanabilme becerisi kazanir.

Saglik Yonetimi programinda 6grenilen bilgiler i1siginda toplumun saglik problemlerine yonelik arastirma yapma becerisi kazanir.
Yasam boyu 6grenme bilinci kazanr.

Ders Ogrenme Giktisi - Program Giktilari (1 -5 Puan Araligy)

Ders Ogrenme Ciktist 1 2 3 4 5 PC6PC7 PC8 PC9 PC10 PC11 PC12 PC13 PC14 PC15

PG PC PG PC PC

Biitlinlesik pazarlama iletigimi kavramini ve gelisimini tanimlayabilir. - - - o o = = - - -

Pazarlama iletisimi etkinliklerini bitlinlegik bir bakig agisiyla agiklayabilir. - - - - - - - - - -

Butuinlesik pazarlama iletisiminin sagdlik kurumlarindaki nemini
aciklayabilir.

Ortalama Deger - - - - - - - - - -

https://ebs .bilecik.edu.tr/pdf/dersbilgigetir/344801
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